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PERSPECTIVAS

Los referentes de mas de 100 empresas de tecnologia anticipan sus proyectos concretos v sus planes
para los préximos meses. El balance de la industria y el impacto de la coyuntura.
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SOFTWARE

7PUENTES
Luciano Ordonez
Sacio

@ En lasegunda mitad del ano buscare-
mos seguir consolidando y robustecien-
div nuestros servicios y soluciones, con el abjetivo de forta-
lecer nuestras exportaciones de servicios a América latina
y Estados Unidos. Nuestra reciente apertura de nuevas y
mas grandes oficinas buscard albergar a un equipo de tra-
bajo en crecimiento y a nuevos provectos internacionales.
@ A nivel mercado estimamos un fortalecimiento
comercial paratodas aquellas empresas que vienen expor-
tando, con amplitud de oferta y precios competitivos.
Localmente se vislumbra cierto estancamiento, En este
caso, el éxito radicard en mantener los clientes actuales y
en aprovechar aquellas oportunidades de organizaciones
(U MOGUISEan Servicios que reduzean costos.

APPSFLYER

Daniel Junowicz
Director pars América latina

@ Los desarmolladores y los marketers de
aplicaciones en America lating seguirin
utilizando fa atribucion movil como un indicador clave del
criscimiento sestenible. Al tomar decisiones basadas en
estos fusights, se estibn dando a si mismos una ventaja com-
petitiva clira. Estos profesionales, cada vez mis, necesita-
tan soluciones de medicion independientes y hercamien-
tas innovadoras para hacer crecer su negocio movil,

@ Latecnologia de AppsFlyer se encuentra en el 98 por
clenta de los teléfonos inteligentes del mundo, convirtién-
dolo en el lider mundlial en atribucion mévil. América lati-
na experimenta un crecimiento enorme, tanto en adop-
cion comioen innovacion miovil, cazon por la cual hace dos
anog abrimos nuestra primera oficina en la region en Bue-
ros Aires. Durante el segundo semestre, seguremos
expandiendo nuestro foofprint regional para tener presen-
cia directa en los mercados mds interesantes.

BMC

Sergio Vekselman
Country Director para las regiones Sury
Morte de América [aling

© Durante ¢l segundo semestre BMC
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= &ﬂ:ﬁ;ﬁ;’:ﬂm 7% Er.::%r“ impulsari la solucion BMC Helix Cognitive Service
Edfiarelo Histdenmleh Mmoo Prisyrredon

Management, que integra tecniologias cognitivas como
inteligencia artificial y machine learning en el TTSM (Ges-
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tion de servicios de T1). Se trata de fa pri-
miera compranin ¢n oftecer una gestion de
servicios cognitivos (CSM) de puntaa
punta para arquitecturas midti-clond
basadas en microsistemas de contenedo-
res. permitiendo a las empresas transfor-
miar 3 gestion de servicios die repctivo a
proactivo y predictivo con un nivel maxi-
merde precision y velocidad.

@ Los negocios digitales necesitan cada
vez mis de la automatizacion y poder val-
car toda lninformacion que procesan en
entornos pidti-cloud, y en Argenting hay
sectores especificos que estan priorizando
eatos pspectos en su gestion de T1 wles
coma banca y et Enese sentido BMC
serd un actor clave que ofrecerd tocas sus
herrarmentas paragjue lasempresas
logren optimizar su gestion de Tl ganan-
dien precision, velocidad y eficacia.

CDA INFORMATICA

Silvina Iglesias
CEOQ

& Continuandocon
nuestra politicade
LHPE.T‘ISIIIJII':. ¢sta ln apertura de nuevas ofi-
cinas NearShore en la provincia de Bue-
nos Alres, Es unasaffware factory adiclo-
nal para el desarrollo de nueves proyectos
local e internacional. Buscamios fortalecer
nuestra fuerza laboral, abordar nuevas
tecnologfas y retener talentos con la capet-
eitacidn adocusda, enfocidos en nuevis
tendencias como DevOps, Big Data, 16T
@ EHalzadel délar genera un efecto
recesivo en el mercade interno, relegan-
do el desarrollo de nuevos proyectos,
pero i trnsformacion digital no se pue-
de parar. Por ello el sector dedicadioal
desarrollo de soffware se verd favorenido
pata dedicarsea la TD en la mayoria de
s industrias, con mayor actividad en el
desarralio y mantenimiento de aplicacio-
nes. El reposicionamiento-del dilar abre
muy buenas expectativas para fortalecer
exportacionesy, con presentia en distin-
tos palses de I region, EEULUL y Europ,
apoktamos aseguir creciendo en s
amineen el medianoy largo plazo,
apostando a aumentar la fuerza laboral,
fortaleciendo ka marea empleadora v asi
hacer crecer nuestra facturacidn.

CITRIX

Maria

© Continuaremos brinddndole apoyo a
nuestros clientes para que puedan provi-
sionary adminjstear sus aplicaciones,
datos y servicios de manera simple v
rapida; brindando a I'T conteol y seguri-
dad, desde un anico espacio de trabajo.
Dirigivemos los esfuerzos a continuar
respondiendo las necesidades que vemes
vigentes en el mercado y las empresas,
como garantizar fa disponibilidad de las
aplicaciones ¢n todas sus olicinas, usan-
do todes los enlaces disponibles sin sacri-
ficar la seguridad de I informacian

B Continuaremos trabajandn para
poner il servicio de los usnarios solucio-
nes que respondan a las necesidades del
encenario distuptivo de [a teenologia,
comg posibilitar ir mis alld de lns redes
tradicionales hacia un perimetro digital
seguro y entregar espacios de trabajo
como servicio unificado: Seguiremos
constanterments inpovande en actualiza-
ciones para brindar a los usuarios la
mejor experiencia posible y sumar valor
al negocio de nuestros clientes.

ENERMINDS

Gonzalo Soliverexz
Gerarde Gendral

vertiginosa y las regulaciones son cada
iz miads exigentes, ld incidencia de los
vecursos hurmanos volvid aseraltn. Las
multas tienen un impacto directo en ef
negneioy las pérdidas de energia sonun
prublema. En este contexto, estamios
enfocados en ofrecer la mujor solucion
del mercado que ayude a nuestros clien-
tesa cumplir con los objetivos de negocio,

EVENTERITE

Pablo
Hauscarriague
Country Manager

, @ Porun lado, T
.unphauun delis medios de pago acep-
tados en nuestra plataforma, sumande
s tarjetas v varias promociones con
algunos bancos relacionadas con las cun-
tassin interés, Por otro lado, laincorpo-
racion de tecnologia para permitir que
los organizadores de eventos puedan
cobrar entradascon tarjeta de crédito o
débito en forma presencial, deslizando
tarjetn en un dispesitivo de lectura vin
culaco o un teléfono o una tablet,

@ Esperamosmantener la tasa de creci-
miento en log mismes nivides que e ano
anterioren los proximos seis meses, v 3
partir diel 2019 esperamos acekémr muchao
masalin graciasa ln incorporacion de un
equipo deventasen ln CABA

GLOBALLOGIC

Diego Santilkin
Directar Epautiva pera
Latineanignca

= © Continuaremos con
nuestra expansion en ¢l proceso de
implementar ol disenoy desarrollo de
productos digitales con empresas en toda
la regitn. Hay un foco enarme puesto en
miciativas e mejora de productos digita-
les basados en lacreacion de nuevas
experiencias de asuario v o profurndiza-
citin de los procesos de transformacion
digital o de digital enablement apalanca-
dosen proyectosde APl tantoen la
mdustria fimanciera como telcos y refail,
© Estamos trabajando en aumentar
nuestro plantel de colaboradores un 40
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porciento para:acompanar nuestro plan
estratégico de crecimiento o nivel nego-
cloy en el diseno y desarrollo de produc-
tos digitales, Nos estamos enfocando en
perfiles sexiory S8, desarrolladores que
se especiallzan en teenologias dgiles
como APIS, lava y lodo lo que conlleva
digital enablensent.

GLOBANT

Martin Migoya
CED v cofundadnr

© Como parte del cre-
cimiento proyectaido,
queremis consolidar nuestra propuesta
devalor a nivel mundiol 3 trivds de cen-
tros de desarmolloen América latna,
EEULL Eoropa y Asia. En cuantoa nues-
tra orientacion en servicios digitales, el
oo sigue en ser la mejor empresa del
mundo en lo que hacemos: utilzar las
(ltimas teenologiasen el campo digital y
tognitivo para ayudar a nuestros clicntes,
@ Nuestro liderazgo en teenologhis
emergentes como LA, combinado con un
desempeno solido resulta en otro gran
Aano, Las expiectalivas son muy buends,
nuestro foco es ayudar a nuestros clientes
a conectarse emocionalmente con sus
consumidores y empleados, apalancan-
dose en el poder de la [A para potenciar
sunegocio. Queremos seguir-creando
productos innovadores en e<a linea para
llegar a ser los mejores del mundo, La
Argenting tiene una gran oportunidad
relacionadaa la LA y estaros a tiempo de
apalancarnos en esta gran disrupcion

para propulsar el desarrollo del pais.

GOOGLE ARGENTINA

Pablo Beramendi
Director Ganetal

© Uno de nuestros
objetivos esgeneiar
mnuem.ln en fas marcas sobie bl impor-
tancia de brindar una buena experiencts
miobile, ayuddndolas o acelerar la velogi-
dacl de carga de sus sitios, Seguiremos tra-
bajande para maximizar ¢l negocio de
nuestros clientes y que puedan capitalizar
ess momentos cargados de intencion en

los que los usuarios legan a nuestras
herramientas. dindoles altos niveles de
eficiencia v capacidades de medicidn,
Trabajaremos fuette con el ecoststema
emprendeder pam que PyMEs y startups
puednn hacer crecer sus negocios apalan-
candose en lo digital. Con Adepa y Fopea
continuaremos desarollands una agenda
comun pasa ayudar a los medios en su
transformacion digital con un claro foco
e contribuir asu negocio, Y aportare
miss en diversidad e igualdad de génern,
@ Uno de los proyectos mas importan-
tes es Crece con Google, que visitara dis-
tintas cindades del pais para continuar
capacitondn PyMEs en habilidades digi-
tales, sttrmado a talleres de liderszgo para
mujeres y capacitaciones de seguridad en
Internet para docentes.

INCREASE

Gaston Ponti
oo

© Lamisidn de Increa-
| seesseralindos y volver-
nos indispensables tanto para comercian-
tess chicos como para las empresa grandes
entoda América latinaa partir de teenolo-
gia enfocada en finanzas. Por esto estamos
iniciandoun proceso de expansion hacia
Latam, lanzando nueves productos y cre-
ciendo muy fuerteen la Argentina,

@ Aparte de la expansion, quersmos
enriguecer los herramientas de las que
hary dispone un comercio, con soluciones
que van desde el acceso a nuevas formas
linanciamiento a tasas mucho més bajas
de ks que se ofrecen hoy en el mercado y
lg posibilidad de que puedan cabrarles a
sus clientes con distintas formas de
pagos. Esdecin vamaos a lanzar nuevos
productes, con o foco en seguir poten-
ciando a los negocios de Amiérica lating,

(1) £Queproyecto conoreto
= tishe para &l segundo
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INFOR
Rubén Belluomo
Garente Comercial para
al Cano Sur
A © Embotelladora que

posee operaciones a nivel regional, inclu-
vendo la Argentina, Paraguay, Brasil y
Chile. Ofrecemios Infor SCE para la ope-
racian lbgistica atendiendo tocdas las
lineas productivas hasta el proceso final
de dhistribuciin y la integracion con siste-
mas contables.

® Somos optimistas ¥ esperamos mante-
ner esLio constante crecimivnto y pre-
sencia local Somos muy fuertes en logls-
tica v gestion de activos fsicos. y seguire-
mos fortaleciéndonos en esos sectores,
Infor anivel global tene una factumcion
de LSS 2800 millones, con el foco puesto
en ka nube con nis de 8000 clientes.
Localmente seguimos esa tendencia y
provectamos aumentar fa base en la nube,

INTIVE-FDV

Andreés Vior
CEQ

© Durante el primer
semestre concretamos
la mudanza de nuestras oficinas a un
nuevo espacio mis amplio, donde ten
dremos la oportunidad de seguir crecien-
da. En el segundo semestre nos concen-
traremos encumplir con los ohjetivos: 50
por ciento de crecimiento para 2018y,
para cumplirlo, debemos seguir acompa.
fiando a nuestros clientes a mnovar y cre-
ar soluciones y experiencias Gnicas para
SUS LSUATIOS.

@ Lasituacion general de nuestros dos
mercados principales (Argentina y
EE.ULL) puede ser muy cambiante y atra-
vesar nuevas turbulencias. Sin embargo,
el software v el disenio de experiencias
son, cada vez miss, unas de fas claves para
la competencin en practicamente cual-
quier linea de negocio. Entendemos que
lademanda de companias que hayan
comprobado suvalor acompanando esos
procesos segiivd siendo alta. Por ello,
nuestra perspectiva sigue siendo de cre-
cimiento para ¢l ano que viene,
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LIVEWARE

Alejandro Bianchi
Presidgante

0 Resaltamos dos pro-
yvectos: el pnmeroes la
Implumuntnnf'-n de un sistema de s
tian para el sector salud desarrollado
comio servicio en Microsolt Azure, que
permitird ks integrcion de una alta-canti-
dad de centros especializados operando
bajo una mismia plataforma de desarrollo
propio. El segundo esta vinculado a mues-
tro expertise en el mercado financiero,
poniendo foco en el desarrallo de herra-
mientas efy sectores especificos y ¢on wna
promisoria demandaa luturo,

© Bajo ¢l nuevo contexto (dolar compe-
titivo a nivel internacional, alta inflacion
local. tasas aon elevadas) las perspectivas
son moderadas. Hay un equilibrioa
mantener entre es0s factores que condi-
cionan la demanda y el desarrollo de las
actividades: Mientras que se abren puer-
lasa nuevios mercados en el exterior, se
contindan reduciendo los yo magros
marpenes locales. Es Hempo deocupar-
s mis que de preccuparse, de estar
atentosa los movimientos del mercado y
reaccionar rapidamente.

LOGICALIS ARGENTINA

Leandro Moure
Courtey Manager

0 Nuestros principales
proyectos pari el
segundo semestre son continuar afian-
zando nuestra presencia en Jos sepmen-
tos de banea y servicing financieros, Of
& Gasy gitbierno con tecnologias como
clowd ¢ loT, ya que san soluciones en
dondeexisten oportunidades para las
empresas pam reducit' sus costos y reali-
#ar la transformacidn de negocios.

6 Nuestras estimacionesy perspectivas
continian stiendo optimistas ya quevemos
que cuanto mis necesaria sean los provee-
tosdle tecnologia mas fial serd su justifica-
clitn para implementarlos Conflamasen
que en los mercados donde nos desempa-
famas —empresas de telecomunicacio-
nies, bancos, industria y petroleras— conti-

(1) Qe proyesio concrelo
— tiente para el mgundu
semestre?

(2]  ¢Queeslimaciones y
i pErspectivas tiens para
los prdiximos 12 mesas?

PILIEFN 515 ENVESIONEeS poligui sof seg-
mentosen donde la competencin es gran-
dey la tecniologia es clave para reducir cas-
tesy mantener L competitividad.

MACROSEGURIDAD

Diego Laborero
Regitnal Praduc
Mananar

© Fortalecer nuestra
tefacion con Iaaauumdades certificantes
existentes (lirma digital), A través de un
acuerdo con Bitdid, empresa internacio-
nill especializada en soluciones orenta-
dasala firma digital enfa nube; solucio-
nes de Estampa de Tiempo, las cuales.
creemis, son un fctor diferencial para
las actuales y proximas autoridades.

@ Acompanar la transformacicon digital
Con la nueva resolucion del Ministeno de
Modernizacion que exige la utilizacion
de Tokens LSE MS-IDProtect (FIPS 140-
2 Level 3), debemos profundizar nuestra
presencia v lograr que estanueva-exigen-
€I $09 Un Proceso menos taumatico
para los usuarios. Cada vez mas bancos y
empiesas dejan de utilizar certificados
SsLde Geotrust/ Thawte/Symantec

dlebicdo a las valnerabilidhides expuestas

por Google. Macroseguridad esla aler-
nativa i este problema y seguiremos
haciendo foco en b oferti de nuestros
certificados S5

MC LUHAN CONSULTING

Andrea
Mandelbaum

Presidents

- @ Luego de laetapa de
investigacion en el primer semestre y de
diferentes consultorias en distintas compa-
fins, sigue la etapa de las implementacio-

nis de Amelta, nuestra solucion de Inteli-
gencia Artficial de Psoft, en donde poten-
ciamas su desarrollo cognitive para que
logre ¢er mas preciea en la resolucion de
casos v creando nevos que se adapten a
sus necesicides, mostrando edmo se pue-
de transformar una empresa de una forma
eficiente; controlada y mejorando la expe-
riencia desu cliente interno y externo.

@ Vamos a implementar un plan de
expansion regional para intensificar la pre-
seneli en Latinoaménica. Enfa Argenting,
estamos desarmollando un modelo de best
practices por vertical para que las imple-
mettaciones sean nuis cortasy de un cos-
to mas baio, Aquellos que hastaahora
entendivron de quese trata la innevacion
v la adquisicion de inteligencia antificial
van a estar incorponindalo, porgue com-
prendieron ln necesidacl y queno hay
chances de sobrevivir sin sumarse a esto,

MICROSOFT

Cecilia Cuff
Directora de Marketing
y Opéracionss an
Microsaft

© Vamosa continuar acompanandoa las
ermpresas en su transtormacion digital en
la 4" Revolucion Industrial impulsada por
la nube. Desarrollar proyectos con nues-
trus socios denegociosa traves de Arnure
conlA, loT y Big Data, que son el motor de
U nueva economia. Estamos imnovando
para el futuro enfocados en nuestra misicn
de empoderar a cadn persana y organiza-
civn del planetaa lograr mis,

© Enla Argentina vernos una oportuni-
dad de negocio de nube de $19.000
millones. Esperamus entre duplicar y tri-
plicar el negocio en los praximos dos y
tres afos, ya que la adopaion de solucio-
nes de nube es exponencial, E1 2017 nos
demostra que o ritmo de adepcion tien-
de a ncelerarse significativamente. Cree-
mos que ks inversiones estarin en las
soluciones que permitan a las empresas
avanzaren su proceso de transformacion
cigital, trabajamas para que incorporen
soluciones que utilicen 1ube e [A en
todos sus productos paraayudar a nues-
tros clientes a ofrecer mejores servicios y
crear ¢ futuro de los negocios.

Hoja 10 de 42



GUIA CON LOS PROYECTOS DE MAS DE 100 EMPRESAS DEL SECTOR
Argentina - Apertura Tecno [Revista] Portada
¥ pr 1 .2 6352cm2 # 97409 cc 1.111.600,00 Peso Argentino & Victoria Pellegrinelli

0370872018
Tier:1 Circulacion: 12000 Audiencia 72000
Ref.: 135465860

ORACLE ARGENTINA

Marcelo Fiasche
Managing Director para
Argenting, Paraguay,
Baliviay Unuguay

b

@ Los mayores desafios que enfrentan
las empresas en el mundo conectado de
hioy tienen que ver con camao lidiar con la
explosion de datos en pos de alcanzar I
necesaria transformacion de sus nego-
cios, para lo.cual Oracleapuestaa un
futuro autdnomo, Bl ano pasado presen-
tamaos [ primeray (nica base de datos
audnoma del mundo y continuaremas
incorporands funciomalidacles autono-
masa todas nuestras soluciones.

6 Nuestrasexpectativas son niuy positi-
VIS YA e vemos un gran potencial res-
pectoa lncurva de adopeion de tecnolo-
glay migracion a lanube, por lo que
esperamues un crecimiento exponencial
en dicha transicion. Las omganizaciones
siguen buscanda innovar y el mercado
estd sumamente dindmico, especialmen:
te en ¢l sector de pequenas v medianas
empresas, quienes se benefician sobre
toaclo de ln efasticidad v reduccion de cos-
tas que ofrece fanube.

QUADMINDS

Guillermo Castelli
CED & Cp-Foundear

@ Durante este afo y
para el prigimo semes:
tre apostamos a seguir expandiendlo el
negocioen laregion (Chile, Brasil, Uru-
guay) v en el mercado curopeo; a traviés
de la reciente apertura de nuestra opera-
clom en Espana A su vez seguiremos
incorporando mayor tecnologiaala pla-
tatorma ClusdMinds y sumentaremos la
ofertade nuestras soluciones para
empriesas del sector logistico, espécial-
miente a operadores logisticos, dadores
de carga y empresas de tansporte, donde
desarrollamos solucipnes pars una mejor
utilizacion de la flota disporuble.

B Enlosprisimos meges deberemaos
aprovechar la mejora de competitividacd
argentina para ofrecer soluciones en el
exteriora precios competitivos. Die esta

forma, podremos exportar nuestros ser-
vicios, apostando al desarmollo local de
ks soluciones, [nvertiremos para
amplir el equipo de desarrollo en
Argentina, con el objetivo de ganar
oportunidades en el exterion.

QUIENA INVERSIONES

Nicolas
Galarza Ricci
CED

P @ En Quiena estamos
trabajando en indegrarmaos i bancos ¥y
casas de bolsa locales para ofrecer un ser-
viie mas barato e integradio a os pro-
ductos financieros que yva utilizan los
ahorristas ¢ inversores argentinos de la
mano de la obtencion de licencia de Ase-
sar Global de Inversiones conlaCNV, lo
quedars una nueva capa de seguridad a
nuestros clientes, por encima de la regu-
lacitn de la Comisidn de Valares de
EE.ULL que ya nos regula hoy.

@ Quiena estd creciendo ripidamentey
estimamos superar los 10000 clientes
dentro de los pronimos 12 meses. Para
llegar a este volumen proyectamos aso-
ciarnos & casasde bolsa y bancos locales
U POtencien sus servieios nrm}r'a-:im.wn
la teenalogia que hemos desarrollado,
Finalmente, proyectamos ampliar
estructura v generar al menos 20 nuevos
puestos de trabajo;

RED HAT

Sebastidn Biagini
Country Manager para
la Argenting, Urnuglay,
Paraguay vy Bollvia

€ Contituaremes enfocados en 1mante-
nernos listos para los cambios disruptivos
de la llarmada transtormacion digital en
todas las industrias y adaptindonos asus
particulavidaces. Eri linea con esto, a prin-
cipios dle nuestro ano fiscal (marzo 2018)
desarrollamos una nueva estrategin espe-
cializadla en Med Market y SMB, por lo que
en el segundo semestre continuaremos
trabajando en su consolidacion para
ampliar lacoberturay el foco que brinda-
mos a los distintos segmentos de mercado,

© Creemos guea nivel local fa agenda
die transformacion digital seguird avan-
zanclo y se acentuard con la incorpora-
cidn de tecnologias disruptivas como
10T, Inteligencia Artificial v redes 5G,
entreotras, Ademas, estimamos gue ¢l
mercado seguird demandando nuevos
productos v servicios, por lo que seguire-
mos enfocindonos en ofrecer soluciones
innewvadoras de manera dgil, al misméo
tiempo que surgen lus necesidades de
nuestros clientes.

SAP ARGENTINA

Claudia Boeri
Gierente Genaral

@ Nubstras perspecti-
9 vas para los prdximos
meses son muy positivas, por lo que con-
fiamos en mantener o ritmo de creci-
mignto gue SAP viene registrando de
ranera sostenicla en el pais v 13 regidn.
Unode los factores que estd apalancando
esta evolucion es la demanda de solucio-
nesen o nube, big data y analytics, asi
como otris que aprovechan Intermet de
lns Cosas, inteligencia wrtificial y machine
learming. Algunas de las industrias donde
estartios vietido mayor demanda son
enegia, telecomunicaciones, construc-
ciin y manubictur,

@ En el segunclo semestre continuare-
maos con uno de nuestros principales
proyectos ded ano; la conformacion de
cuatro rivevas unidades de negocio para
brindar servicios al exterior tomo
cobranzas de SAP Ariba en los Estados
Unidos y Canadi, de facturacidn de SAP
Concur, generacion de demanda para
paises de habla hispana de América lnti-
nivy verificaciones legales para contratos,
Mediante este proyecto generaremos:
100 nuevos puestos gle trabajo en el

transcurso del afo.

SAS
Ana Hidalgo
Managear Cono Sur

@ Fnelsegundo
semestre lenemas
varos proyectos. Los masimportantes
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estan rifacionados con demostrar ol valor
clie SAS en diferentes organisimos puber-
namentales y ¢ posiciomamiento de nues-
tra nueva phitaforma analitica, SAS Viva,
principalmente en la industria de las tel-
cis. En gobierno hay provecios orientados
ala prevencion de fraude, mejora de cali-
dod yconsistencia de datos y el desarmolle
decapacidades analiticas predictivas para
optimizar la distribucion de nigurses.

© Estamos previendo un crecimiento en
la demanda de soltciones de riesgo, de
mang de algunas regulaciones del BCRA
quie entran én vigencio en 2020, Enel
arca de Customer Intelligenice estamios
observando en e mercado regional una
mayor madurez en los procesos, Tam-
bién existe mucha demanda de solucio-
nes de prevencion de fraude y en proce-
s05 die caliclad v gobiernio de datos,
Teniendo en cuenta esto, estimamos otro
ano de mitcho crecimiento,

SOFTTEK

- | Mauro Mattioda
CED Sudamérnioa
Hispana

‘ @ Continuaremos diss-
artollando soluciones teenoldgicas que
ayudenainnovara nuestros clientes. En
este contexto] presentamas ala region una
nueva propuesta de Open Lab, junto a los
aceleradores FRIDA —una plataforma de
seitomatizacion y computo copnitivo gue
permite sutomatizar los PrOCESOS Darn
revalonzar ol tempode los colaborado-
res—y DIEGO, un habilitaclor digital para
¢l desarrollo de las organizaciones que
agrupm soluiones gue permilen acelerir
el tirmie to-market del negocio.

@ Nuestra estrategia se centra en conti-
nuar creciendo a nivel facturacion, focali-
zadosen aguellos servicios que brinden a
los clientes regionales innovacion para su
negocio, Esperamos potenciar las opor-
tunidades principalmenteen [ Argenti-
nit, Chile, Pera y Colombia, Asicomo
estos iltimos anos de retraso cambiario
han generadao pérdida de competitividad
de la Argentina como fudrexportador de
servicios [T ala regidn, ol cambio de con-
Lexto nos da perspectivas de un mavor
crecimiento en exportacion de servicigs.

SOPHOS

Claudia Vizcarra
Country Direcior MGA

@ Durante ol segundo
sermestre del ano nos
centraremos en afianzar Intercept X v en
suversion para servidores lanzada
récientemente, una solucion par prote-
ger amenazas y atagues de exploit avan-
gados en plataformas Windows warksta-
tiom; Sevversy Mac. También tenemos
cismi objetive aflanzar en el mercado
Saphos Central Emall Advanced, una
solucion de ciberseguridad basada en
Deep Learning (IA) para proteger mal-
ware comocido y o conocido, Time of
Click para detectar URLs de phiishing v
verificaciones de DARC, DKIM y SPF
para validar dominios verdaderos.,

& Creemos que en los proximos 12
meses veremos mayor cantidad de ata-
ques dirigidos, nuevas variantes de ras-
somware y robos de identidaces, Desde
Sephos estamos preparacdos pard ¢stas
AMENAZAS ¥ ACOMPANAMos CON NUEStras
tecnologias a nuestros clientes y canales.

SYMANTEC

lgnacio Conti
Giarante Regional da
Canales an
Latinoamérica

@ Protegemos a las empresas deamena-
Zas como nomsarware, robo de informa-
clin y ataguesque interrumpen el fujo
del negocio, y debemos responder con
medicas innovadoras de seguridadala
evolucion de losatacantes. Olrecemaos
una Plataforma Integrada de Ciberdefinsa
cque cubre log Cuatro puntos criticos: dis-
positives, navegacion web, e-niadl y aplica-
ciones en la nube. Enel segundo semestre
habilitaremas la interconexion de terceros
a nuestea red global deintdligenciaya
nusstra plataforma, lo qui aportar un
mejor andlisis, resultados mids pessonali-
zados y una mteligencin automatizadade
amenazas, Ofrecemos una proteccion,
deteccion y remediacion mis poderysa,
© Nuestro objetivo es ln Integracion tec-
noliigica con nuestros socios. 2017 fue
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muy positive para [a compania en la
Argentina: duplicamos la facturacitn
anual. Para e proxime ano, esperames
un aumento del 30 por clento respecto al
periodo anterior y para ello nos focaliza-
remos enayudar a nuestros partirsa
lograrlo tanto desde lo comercial como
en sus capacidades tenicas,

SYNTHESIS RETAIL
SOLUTIONS

Carlos Anino
CED

@ Comierza Lk nile-
vaetapa. Inauguramos
una oficing totalmente diseinda para
favarecer la colaboracian v lainnovacion,
se culming la integracion con Linx y la
sedle die Buenos Afres se transformi en el
high de desarmollo internacional para
América latina. Por eso creamos wna
nueva imarca para la operacion mterma-
cional, Synthesis+ Linx, que incorpora la
Lryectoria, el conocimiento y los valores
de las doscompanfas bajo un nombre
que nos permita expandir nuestras solu-
ciones informiticas para of refadl mas alla
de Ia oferta tradicional, El mento de la
inversiin en esta transformacion es de
LIS 15 millones.

€ Nuestro objetivo es consolidar el nue-
vo nombreen el mercadoa través de
nuevos clientes en toda la region con
nuestra oferta de tecnologia modular,
extensible ¢ integrable de soluciones
omnicanal para punte de venta, promo-
ciones y trunsacciones electronicas.
Esperamos una expansiin en la llegada
con nuestras soluciones digitales en los
principales ecormrrerce de la region y
avanzar envel trabajo conjunto hacia el
gimmicommperee con los retailers mas
maduros de la regidn.

TECSO

Juan Pablo
Delpino

Integrante dal Consejo
da Acrmirisiracon

© Elfoco principal esta puesto en dos
lineas de accidn bien claras. La primenm
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es avanzar fuerte en el desarrollo de nue-
viss mercados en el exterior, para o cual
concretarémos fa apertuea de Tecso
Colombia. La segunda linea de aceion
esti ligada a la innovacion y el desarrollo
de empresas de base tecnologica. En este
sentido estamos creando, en sociedad
con cooperativas agrarias, una AgTech
que permita tanto a pequenos come
grandes pricluctores accedera tecnolo-
gin que patentie su produccion.

6 Los proximos 12 meses s presentan
promisorios para lTecso. Trabajaremos
fuerte tanto en Colombia como en Chile
¢ intermamente acompanando y desarro-
llando empresas que focalicen enla tec-
nologia su fuente de valor, Fieles a Teeso,
sepuiremos profundtzando kazos de con-
fianza con nuestros clientes y acompa-
fuincolos en siss proyectos.

UNITECH

Anibal Carmona
CED

@ Estamos trabajando
en varios provectos de
Gobierno Nacional v Provincial, y tam-
bién en ¢l mercado corporativo, Estamaos
llevando adelante varios proyectos en los
poderes judiciales y en agencias de segu-
ndad. También estamuos trabajando en
variog provectos én America lina (Cos-
ta Rica, Periy Chile).

© Flsegunde semestre estard pleno en
proyectos vigentes y seguramente notare-
s una rmlentizacion de la venta en ol
mercado intermpa causa de la devaluacion,
quie a su vez abie nuevas oportunidacies en
exportaciones en el mercado latincameri-

cano donde estamos operando:
VEEAM
Martin Colombo
Director de SOLAMNOLA
@ Durante ol segundo

semestre Vamos 4 pro-
fundizar el despliegue de nuestro posi-
cionamientecomo lideres en el espacio
die In hiperdisponibilidad. Eso se estia
dando a través de nuestra aproximacion
a vertlcales como Gabierno, finanzas y

©121.111.600,00 Peso Argentino & Victoria Pellegrinelli

telcos, yal desarrollo de negociosen
estos segmentos. Tambien buscamos
conselidar miestro crecimiento en el seg-
mento Enterprise, 3 través de nuestros
equipos comerciales y nuestro robusto
coosisterna de prrtaers v allanzas.

@ Continuaremps invirtiendo en la
region, tal como lo venimos haciendo en
los altimos anos. Yeeam juega un rol fun-
damental garantizande la hiperdisponi-
biliclad de Lo informacion, algo que es o
tivo para la evolucidn de g companias
en el proceso de transformacion digital.

VERITRAN

Marcelo Gonzdlez
CED

€ Continudremos

. < L acompanando a los
bancos en su transformacion digital, per-
mitiéndoles acercar a sus clientes expe-
ricnoms seguras ¢ innovadoras con el
mejor L to market. Estamos trabajan-
do para lograr una relacion cercana y efi-
waz entre la banca tradicional v las fintech
a traves de nuestro muarketplace que con-
centra la oferta y demanda de desarrollo
de aplicaciones y servicios. De esta
manera, bancos y fistech pueden conver-
tirse en clientes o proveedores, de acuer-
do con sus necesidades.

@ Este ano supraremos los 5000 millo-
nes de transaeciones procesacas con
nuestra plataforma. La transformacion
chgital y los procesos de inclusion finan-
clerase han acclerado dristicamente: En
este sentido, el desarrollo de nuestro eco-
sistera abierto logrart incorporar mis
de 20 proveedores v finfects antes de fin
de ano para desarrollar servicios que
resuclven las demandas de eficiencia, fe-
xibilidad y seguridad que la industria y
los usuarios exigen actualmente.

(1 ) $EUE provecio gongretn

= liene para el segunco
semastre’

(2)  JQuéestimacionesy

= perspectivas liene para

Ios pravimos 12 meses?
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VU SECURITY

Sebastian Stranieri
CED

@ Seguiremos traba-
fando con Secure
Onboarding Process, una solucion para
gestionar e ciclo de vida del ciudadano en
ol proceso de transformacion digital y la
utilizacidn deservicios cognitivos e lntel-
gencia Artificial para, mediante el andlisis
de comportamiento, detectar temprana-
mente las situaciones de nesgo de fraude
y temar accion instantinea. Construir
dstrategiag de sepuritdad basada en riesgo
y debajn friceidn enlo que refiereala
experiencia del usuario. El onboarding
digital permite la autenticacion de perso-
nas de forma remota desde cualguicr dis-
positivo gue posea una camara. Estas
soluciones incorporadas en los progesos
denegocio brindan experiencias digitales
seguras y de buena usabilidad, tanto para
ciudadanos coma pars companias.

© Enlos primimos meses esperamos
mantener el crecimiento sostenido en tér-
mings de ventas con un crecimiento de
200 pon cieritoanual, ampliar nuestro
equipoy abrir oficings en nuevas latitudes,

WOLOX

Luciana Rezni
CEO

@ Durante a segunda

. mmiitad die 2018, estanios
concentrados en la consalidacion de
nuestra nueyva unidad de negocio de con-
sultoria estritégicn de producto para
acompanar las necesidades de nuestros
clientes. Consolidamos esta unidad de
procliect thirtkers dedicados, que acompa-
fan a nuestros clientes en Ja definicion y
diseno de sus productos digitales. Estos
equipos multidisciplinarios —socidlogos,
disenadores, ingenieros y consultores-—
trabajan con dindmicas disenadasa
medida de los objetivos de eada eliente.
€ Tenemos puesto el focoen nuestra
estrategia de expansidn, tantoen Latinoa-
mérica como en EE UL Durante 2018
abrimoes aficings en las principales ciuda-
dles dle Ja region para dar soporte s nevos
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dlientes de trayectoria internacional, lo que

implico un fuerte plan de crecimiento de
nuestros equipos teenicos en lo Argentino

HARDWARE
ADATA TECHNOLOGY

,ff " Marcela Gorini
& = | Country Manageren fa

- ' Regidn Cono Sur
w
= _
v 8 1 Posicionarnos en o

miercada con productos de alta calidad v
competitivos. Seguiremos desarrollando
&l camal y creciendo en market shiare.
Esperamos un crecimiento paulatinoy

sustancial en tpdala categoria de produc-

05 ¥ CReCmos que Serd s un:-_:-:nt_ua{:lﬂ £rn
el segmento gamer y usuanios de unic-
des de estado salidal SS1s)

2 Consolidar nuestm linea gamer, entrar
al retail, tener mayor legads a usuario
final por medio de accrones de marketing,
especialmente en las redes sociales, Ten-
dreimos mayor insercidin de la marca on ol
miereado, oo Mayor presencia por nues-
tra parti: en eventos lanto para el reselfer
como para el usuario final, Especial foco
en Ja linea garers con nuestra marca XPG

memorias v unidades SSD.

AMD
Nicolas Cinovas
Gearanle Genaoral
Spanish South Amarica

1 Enestasegunda
mitad del ano esperamas continuar la
consolidacion de nuestra nueva linea de
procesadores Ryzen, con |1 segunda
generacion fanzada, Seguiremos impul-
sando el erecimiento de los Ryzencon
grificos Vega integrados, que se han posi-
ciomado como productos que ofrecen la
mejor relacion precio-rendimiento del
mercaco, Reforzaremos nuestra apuesta
por lose-Sports y gaming un mercado
qub vemos en crecimiento a nivel local y
regional. Segiin un estudio de [ agencia
NewZoo, ¢l mercado de gaming en Amé-

(1) JAue piuyecto concreto
v liane para el segundo

EaMmesia?
(2%  ¢Queeslimagionssy
" perspeclivas liana para

log préximos 12 meses?

2 Estimamos un ano muy positivo,
dedicado aafianzar nuestro liderazgo en
¢l mercadoy brindarles a los usuanos
tecnologia de computo y gidficos que les
permitan Vivir experiencias inmersivas a
precios accesibles,

ASROCK

Hernan Chapitel
Director de Ventas para
Latinoamarica

1 Comsolidar o lanza-
miento de la serie de VGA para AMD
Racleon T REE00 de ASRock, que
incluye los modelos Phantom Gaming X
Radeton RX580 8G, Radeon RX570 86,
Phantom Gaming Radeon RX560
4G2G y Radeon RX5504G/2G. Phan-
tom Gaming es un sdlido grupo de pla-
cas di video basadasen la linea de pro-
ducto AMD Radeon RX500.

2 Trabajar muy fuerte con Intel y con
AMD. En la Argenting con lograr las
niinteros de 2017 yanos sentiiamos con-
formes, dado que estos Gltimos meses de
vaivenes del dolar fa venta cayd mucha.

ASUS

Martin Mai
Gerente de Venlas para
Argeniina y Lnuguay

1 El principal esacer-
car al usuario final avgenting las nltinas
tecnulogias a nivel mundial Tenemos
pensacdo varios lanzamientos para el pro-
ximo semestre, entre ¢llos algunos de los
equipos presentados anivel global en
COMPUTEX, por gjemnplo, In ZenBouk
LEXSE0, srteboak con tecnologla screen

pad. Gon Republic of Gamers (ROG) aca-

bamosdelanzar ROG Zephyrus, la note-

0370872018
Tier:1 Circulacion: 12000 Audiencia 72000
Ref.: 135465860

placa devideo GTX 1080, v sepuiremos
trabajando piar estar cada vez mis en sin-
croniacon os lanzamientos a nivel global,
2 Para ¢l provamo semestre el mercado
caer entre 200 30 por ciento, Estimar
2019 es complicado debido a la inestabili-
dlad del mercado actual. Cada vez mas
usuarios-eligen productos ASLS debido
alatecnologia, la calidad de los compo-
nentes y el diseno. Nuestra proyeccion de
rharkel share para los proximaos meses
ronda el 20 por ciento en natebooks
ASUS. En cuanto a ROG, somos namero
uno a nivel glabal v esperamos el imismo
posicionamienta en la Argentina.

DELL EMC

Guido Ipszman
Gerente General para |a
Argentina, Uruguay y
Paraginay

1 Nuestro desalio es continuar aconpa:
fiandoa nuestros clientes en la transforma-
cion digital, en el drea de [T, de la fuerea de
trabajo y de laseguridad de o informacian,
afreciendo soluciones que abarcan todo o
ecosistenya de IT, desde la infraestructura
tasta ln nube y ¢l usaario finak

2 Trabajar en estrategisalineadasalos
desalios que lasempresis enfrentaran en
esta nueva era gue incluyen administra-
cion de datos, nube, seguridad y habilila-
dhes para identificar el mejor equipo con
talentoen I'T Continuard la tendenaa
gue impulsa al uso de inmensas cantida-
cles dee datos, crecimiento de la movilidad,
crecitniento de la Internet de las Cosasy
ta evolucion de fas redes sociales. Traere:
mosal mercado pricluctos nuevos, solu-
cionés de almacenamiento, servidores,
deskiops, notebooks y monitores para
armar soluciones e infraestiructuras agiles
acordes a los tempos del negocio.

ELIT
Claudio Rattero

Presidente

1 Estamgs implemen-
tando nuestro plan de
cobertura Mals (tener clientes activos ¢n

L L 1 L i ¥ i A AR
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habitantes). Basamos nuestro crecimien-
Lo orientando las accionts comerciales
hacia pequenios clientes del interior del
pals, logrando una Red Capilar de Clien-
tes inicy. Llegamos al 80 por ciento de
las cindades del intetior del pais graciasa
niiestra estrategia de zonificacion geo-
grifica que nos permite conocer la idio-
sincrasiade cada lugar yaccionar de
manera diferenciada en cada region.

2 Vamos aestar por debajo de nuestro
presupuesto amual y por arriba de las ven-
tasen dilares del ano pasado. Somos opti-
mistas, estamos incorporando marcas v
fortaleciendo ka politica de canales, reali-
zando eventos, capacitaciones y viajes para

fortalecer la relacion con el canal resedler;
EXO
Alejandro
Straschnoy
CEQ

1 Tenemos varios pro-
vectos. EXO Synchromax {monitoreo no
invasivo de laasincronia cardiaca), que
permite comprobar de manera no invasi-
vay en pocos minutos el grado de sincro-
nia interventriculan antes, dursnte y des-
pues del implante del marcapasos. Un
nuevo modelo de COM (centro de diag-
nestico mevil), el cual se poded utilizar
para todo tipo de paciente, a partir del
afo de edad. Nueves desarrollos de lol
Energias renpvables para laalimentacion
de lugares en mayor escala

2 Sibien lasestimaciones y perspectivas
son buenas por fa diversidad de proyee-
tos que estaremos ncorporando, vaa
dependerdel nivel deactividad que ten-

gamos en el horizonte comsultado,

FORZA POWER
TECHNOLOGIES

Ricardo Lubschik
Reglonal Termtary

Manager Cono Sur

= 1 Trabajar muy fuerte:
con el lanzmiento de la nueva serie Atlas
de UPS aundine de | a 10KVA, Sedestacael
modelo FDC 210K y es ideal para servido-
res de tamaiio pequeio a mediano siste-

mias de videovigilancin, equipos di cablea-
doestructurado y equipos medicos, Ten-
dremos especial foco en modelos S1-
SRUL-A v SL-1012UL-Am, las UTS inte-
ligentes. interactivas con bateria; Tenemos
planificaco un fewr con marcas asociadas
como Lenovo, Epson y Kingston presen-
tando ln ofertay soliuciones de Forza,

2 Llevar el mismo éxitoque hoy tene
e el retail v resellers al mundo corporati-
voy resellers Vars, Estarernos teabajando
juntoa nuestro distribuidor Elit ofrecien-
do todas las capacitaciones para el canal;
de esta manera consolidaremos nuestras
politicas de ventas y posicionamiento
estublecidas en nuestro plan de nepocios,

GRUPONUCLEO

Maximiliano
Gonzalez Kunz
CED

1 Presentamos la nue-
va notehook Clﬂud de PCBOX, lanzamios
ruevos modelos de audio portitil y torres
de PCBOX. Estamos concretando varios
negocios en los nuevos segmentos como
luminacion Led, educacion, control de
acoeso y productos de vidjes; linzamos
Victrolaen Argenting, seguimos crecien-
doen el pargfolio de Lenovo, Seguimos
sumando varfedad y disponibilidad n wda
nuestra estriscturn de ventas y a nuestia
plataforma online de Grupo Sellers para

que nuestros clientes lleguen con nuestro

stock o cada rincon del pais

2 Hay buenas oportunidides en teeno-
lagia, fechas claves histdricas como el din
dél nito o las fiestas de fin deafo, Traba-
jamos para ponera disponibilidad kas
mejoies horramientas 4 ndestros clivhtes
para empujar y mejorar sus ventas, desde
variedad de marcas y productos a stogks
disponibles, plataforma onfine de venta,
apoyoa los canales con financiacion y
acciones de marketing.

HITACHI VANTARA
Daniel Scarafia

General District
Manager Spanizh
South Amenca

1 Nuestra propuesta de valor se amplio,
con mas oportunidades para nuestios
clientes y socios de canales existentes y
nuevos. Lo fusidn de la comparia nos
permitic surmar al negocio del almacena-
mdento de datos otras funciones, comao
analisis de datos, desarrollo de saffware y
transicion hacla la ol Continuaremos,
ofreciendo almacenamiento pero de
manera hibrida, muy requerido ante la
preacupacion por la seguridad y privaci-
dad de los datos. Sumamos mteligencia
de datos, vital para la transformacion
digital de los negoios.

2 Laintegracion de las nuevas dreas de
nigocio nos permitia fortalecer el ereci-
piento.en la region. Esto conllevo un
imcremento el staff para continuar desa-
reollando [os nuévos negocios v provectar
un erecimiento de dos digitos del negoclo
de soluciones basadas en datos: Vamosa
seguiracompanancdoa nuestros clientes
en el caminoe hacla la eficiencia de proce-
stin, cosLos y ineor en b experiencia de
stis cliefites. Queremos seguirsfenda uno
delos proveedores lideres del sector.

HP INC.

Juan Manuel
Campos
Gerante Gengaral

: 1 Continuaremos
posicionando el portafolio junto a nues-
tros partuers, anto en |a linea de consu-
ma como comercial Seguiremos brin-
dando soluciones que acerguen una
experiencia de uso sin igual con produc-
tos versatiles v de alto rendimiento, dise-
fiados para los diferentes tipos de usua-
rics. Nos mantendremos eimpujancdo
todo el ecosistema de serviclos (impre-
sion y eompatite) v, en ¢ drea comercial,
demostraremos nuestro liderazgo conlos
proxduectos mas seguros del mercado.

2 Seguiremos impulsando nuestra ofer-
ta commpleta, con la seguridad, rendimien-
ta, movilidad y versatilidad como nues-
tros pilaves. Los equipos prensus de HP
ofrecen estas caracteristicas, como las:
notebooks de fa linea EliteBook para ofici-
na y las Envy para hogan al fgual que las
impresoms multifuncion HP Desket
3700 v el nuevo modelo HP Ink Tank
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para PyMES, Ja nueviy impresora sin car-
tuchos. Seguiremos acercando las salu-
ciones s indicadas para cacla usuario,

KLIP XTREME

Leonardo lyescas
Director of Business
Development

1 Vamos a lanzar nue-
vios productos de sudio como beadpiiones
de alta gama con maise reduiction y tam-
bién los modelos DI Headphones. Ten-
dremos especial foco en una nueva cate-
gotia de productos "PC Business] orienta-
daal trabapdor de oficing que requiere
ALCESHIOS Como aunculares para ¢mpre-
sa, moncaural y estéres con interfaz al
igual gue parfantes de conferencia. Vamos
a larzar una mueva linea de mochilas con-
vertibles para laptop con muchos colores,
las Litepack impermeables.

2 Vamosaimplementar una fuerte
estrategia de marketing. El abjetivo es
asegurar el posicionamiento y reconoci-
miento de la marca en el pais. Estamos
garantizando contratos y s participacion
de los mds grandes retailens del mereado.
Muy optimistas con los resultados que
vamos a tener con los accesorios aspira-
cionales que complementen la nueva
tecnologia y amplifiquen la forma en que
¢l usuario final escucha sumiisica,

LG ELECTRONICS
ARGENTINA

Enrique Laffue
Directar Ejecutve

¥ Enodlulares lanzare-
- "h mos la evolucion de
nuestra setie G, Qy K, destacandose el G7
y el )7+, con avances en Al pantalla
UltraBnght, cimara y audio. ELO6 ha
demostraclo una excelente perfursmiance
con un sell e creciente en los Qltimos
meses. En cuantoa TV, esperames kanzay
los TVscon Google Assistant y, en lavado,
profundizaremos la oferta de TWIN-
Wash De linea blanca va lanzamos hela:
deras Instaview v profundizaremos T
linea presivan de Bullt In, cocinas a gas,
microondas v aspiradoras.

2 Lo proximos sels meses muestran un
panorarma diffcil. Frente a una fuerte
devaluacion y reducaidn del poderadqui-
sitivey, el consumidor se vuelve mias cuida-
doso. Por esto, brindarermnaos una propues:
ta devalor con productos de relacion
valor/ prestacion. En linea blanca, enfoca-
remios los beneficios de nuestros equipos
con teenologia Inverter y en celulares,
audio y video Inconporaremas los primie-
rosavances en Al conectividad y las
mejores features con pantallas OLED y
4K. Nuestras expectativas para 20 19son
Seguir incorporando productos hugh-enid.

LOGITECH

Maximiliano
Hernandez
Regiorial Manager
Cono Sur

1 Por las novedades que tendremaos
tenemes muy buenas expectativas: Con-
tamas con na amplia oferta de periféri-
eos de wso cotidiano, como mouse y
teclados, y opciones para el sector corpa-
rativo de video colaboracion y audio.
Seguimios apostandoal nundo de los
videojuegos con la linea Logitech Gy el
larzamiento de la marea Astro, gue
incluird modelos de aunculares para 'C
yconsola Ademis; comoactores en el
sector de la musica, con los parkintes
Bluetooth Ultimate Ears y la familia de
auriculares wearables deportivas kavbind,
2 Logitech continuard ereciendo y con-
solidando su posicion en el segmento de
tecnologia, Seguid apostando al desarro-
lles el pais v I reggion, incrementando su
oferta de productos para PC y el uso coti-
diano. El objetiviresta en escuchar las
necesidades de los consumidores v ofne
cuer pquipos gue combinen innovacion,
diserio y alto rendimiento.

MICRON TECHNOLOGY

Ricardo Vidal
Ehrector Latin Amaros B
Canbbean Sales

a1 Continuaremos
consolidando nuestra presencia en ol
mercado argenting con propuestas inne-
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vadorasen ¢l segmento de memorias de
alto rendimiento y las especiticas paca
gaming. Respaldados por cast 40 anos de
lidernzgo teenolopico, nuestras solucio-
nesgeneran endencias disruptivas que
incluyen IA, aprendizaje automatica y
vehiculos autdnomos en segmentos clave
del mercada comeo la nube, centro de
datos; redes y dispositivos moviles.

2 Seguiremos posicinnand nuestros
productos devanguardia con nuestias
propuestas de memorias personalizables:
Ballistix Tactical Tracer y Crucial MX500,
A traves die nuestras marcas globales,
Micron, Crucialy Ballistix, con nuestra
eartera que incluve memorias DRAM y
SSD), estamos transformanda la maner
en gue ol mundo utiliza fa informacion,

MOTOROLA ARGENTINA

German Greco
Garante Ganeral

1 Continuamemos con
W M una estrategia focaliza-
da en el usuario con el objetivo de segulr
innevando, pensando en el consumidor,
v ofreciéndole una mejor experiencia
midvil. En el transeurso del nio se seguir
unaestrategta focalizada en la marca
Motorola: por un lado, fortaleciendo ol
portfolio de la familia buscando demo-
cratizar ¢l uso de la weenologia y oftecien-
do funciones presmjun al alcance de todo
el mundo con las familias Moto C, Moto
6 v Mata E5; por e otro, liderando en
mnovacion can la tecnologla maodular de
Moto Z y Moto Mods, con nuevos fanza-
mientosy el programa de innovacion
abierta que lanzamos en conjunto con ¢
Ministerio de Produccion de ln Nacion,
2 Ante Jos excelentes resultados obteni-
dos durante Jos altimos dos anos, con ven-
tas que incrementaron de mangr cons-
tante, las expectativas para el proximoeano
sonmuy buenas, considerando o eseena:
rio de nuéstro pais. Confiamos en ¢l reco:
erido quie han realizado nuestros dispositi-
Vigs ¥ 1S proponemios repetic ¢l éxito, con
un perifolio muchomds robusto y mas
lanzamientos. Nuestro objetivo esy conti-
nuarisiendo brindarles a bJos usiarios
stwsenrtphontes de use Intuitivo, gran perfir
nE y una experiencin s satisfetoria,
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NCR ARGENTINA

Fduardo Ochoa
Presidente de-Argenting
y Vicepreswients de
Servicios para Caribe,
Latinoamedrica & Brasi

1 Continuar con el desarrollo e imple
mientacion de losconceptos de transtor-
macion die sucursales’y locales en bancosy
grandes cadenas de supermercados. Es
absesion ayudar a nuestros clientes empre-
sas (bancos y retadlers) a mejorar lnexpe-
tiencia de sus dlientes. Sedesarralloun
Innavador servicio de medicion v mejora
de la experiencia del cliente en sucursales
bancarias, Y ofrece soluciones para trans-
formar los frentes de cajas de las grandes
caclenas, con opciones deautoservicio de
acuerclo 2l tamanio de su canasta.

2 LaSolucion de Depasito Inteligente
{de efectivo y cheque) se ha consolidado
con mias 4000 terminales. Adems, se
estan instalando nuevas terminales reci-
cladoras de dinero para reducir costos
operativos de traslado, Con las ultimas
normativasdel BOCRA, los retadlers apro-
vechardn nuestra experiencia en bancos
para ofrecer dispensado de dinero con
citfueras autotndticos y complementar el
dispensade de dinere en cajas.

NEXXT SOLUTIONS
Erika Merlo

Gerenta de Temierio
para al Cono Sur

' 1 Ampliar nuestra
gama de productos y capacitar a nuestros
clientes en todo o pals: Seguimes eon el
Router Nebula 1200 AC y o extensor de
red Kvonos. Tendremaos especial foco
con los nuevos ronters, adaptadores; phi-
cas de red, st y extensores de rango,
ofreciendo siempre la altima tecnalogia y
compatible con todos los sistemas.

‘2 Seguirposicionandonos como la
mejor opeitn en conectividad dando el
mejor precio, apoyoa nuestros clientes v
SETVICIO post venta. Seguiremas con fas
capacitaciones por el Interior Tarmbidn
continuaremos trabajando muy fuerte
£ON NUEStmS Socios.
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QUALCOMM

Santiago Fontdn
Balestra

Director de Ventas
Regional

1 Estamyos trabajando en diversos pro-
yectos, tanto para Latinoamérica como a
nivel mundial, para impubsar el desarrollo
e nuevay teenologias en conjunto ¢on
empresas partiers e instituciones guber-
namentales. Un efemplo es el foint vertu-
recon Universal Scientific Industrial para
instalar una fbrica dedicada a compo-
nentes para teléfonas inteligentes v dispo-
sitivos loT. Elacuerdo es ol resultado de la
colaboracion continua entre la comparia
v las entidades gubernamentales, que han
estado trabajando de lorma conjunta para
fomentar el crecimiento de laindustria.

2 Estarermos con diversos lanzamientos
orientados a las nuevas teenologias que
impactarin en loT y ¢l 5G, como Mesh
2.0 (un sistemia que garantiza la estabili-
dad dle I red en el hogar). Tenemos la lle-
gada de Qualcomm al mercado de pro-
cesadores Always O, Con este sistema,
los usuarios permantcen conectadaos al
Wi-H, permitiendo recibir notificaciones
y datos virtuales fuera de sus hogares.

RICOH

Ricardo Janches
Gerante Genaral

1 Pensamos continuar
(N2 con la estrategia plante-
ada para este ano. Nusstra propuests se
basa en entregar la mejor experienciaal
cliente, integrando teenologia, procesos y
personas. Pondremos mucho foco en
apuntatar al Canal Indirecto en la capaci-
taclon y en el soporte que redundati en

¢ ) dQuepmyetio conctelo

o liene para el ssigundo!
semastre?

(2)  dQuésstimaniones y

— perspeciivas liene para
los proximos 12 ineses?

Una Mayor cobertura’y una mejor aten-
cidhn i nuestros clientes. Seguirdmos
invirtiendo en el desarrollo de soluciones
para mercados verticales, profundizando
en ¢l sector salud, educacion yotros.

2 Serd un afo dificl con una economia
con menor creciniento al esperade. Pese
alasituacion del pals y el compartamien-
to del mercado, mantenemos el plan de
negacios defimido para el presente ano fis-
cal, para Jo cual tuvimes que redefinir
algunos planes y redoblar esfuerzos para
lograr los objetivos. Es una situacion purn-
tual que dard lugar a una economia mids
estable y con oportunidades para crecer y
seguir con los planes de inversian.

TERADATA

Juan Pablo
Do Carmo
{Zerente Ganaral

1 Losprovectosen los
que estamos trabajandn son para las
industrias que mas adoptan tecnologia
deanalitica avanzada, como las empresas
de servicios financieros. Este es nuestro
mayor enfoque ya gque nuestra oferta
caca ver estd mads orientada a ofrecer
opcones de implementacion con las
mismas prestaciones antoen tecnolog)-
as an premise como clond.

2 En 2018 las empresas avanzan a buen.
ritrmic en el emplen de soluciones en la
nube; estimamaos terminar un gran ano
con i incorporacion de nuevos proyectos.
La tendencia 6s ir cada vez mas a solucio:
nis e analitica avanzadaen Ia nube, comao
Mercadolibre, que mignd el afio pasado
todos sus datosa Teradata IntelliCloud, lo
que les permitio escalar en procesamiento
v capacidad de almaceiamiento.

VERTIV

Matfas Di Dio
Sales Manager

1 Bl Edge Compuating
ha tomado fuerza en la
Argenting y colaborard a marcar la agenda
de los praximos 12 meses. Donde se
requietan solucinnes que acerquen una
gran canticad de datos a los usuanos Ver-

Hoja 24 de 42



GUIA CON LOS PROYECTOS DE MAS DE 100 EMPRESAS DEL SECTOR

Argentina - Apertura Tecno [Revista] Portada
1.111.600,00 Peso Argentino & Victoria Pellegrinelli

$pr1 .76352cm2 497409 cc

tiv seguind impulsando sus soluciones de
midxima eficiencia erergética, mientiis
que par las aplicaciones de menor enver-
gadura y alta sensibilidad a la latencia con-
tinuaremos alreciendo nuestras solucio-
nies inteligentes.

2 Enjulio Vertivinaugurd nuevas ofici-
nasy esto serd el puntapié inicial para
lna serie de iniciativas durante los alti-
mos seis meses del ano, come la amplia-
citn y venovacion del portafolio de pro-
ductos y la realizacion de capacitagiones
en tecnologia, mejores practicas y servi-
cios que garanticen la continuidad de las
aplicaciones criticas.

WABEE

Claudio Figuerola
CEO y Cotundador

1 Estimamaos terminar
L ¢l ano con buenos

resultaclos, tenlendo en cuenta que
abseryamos un panorama positivo para
dispositives inteligentes como el nuestro,
que permite medir en tiempo real el con-
sumo de energia oléctrica y tomar mejo-
res decisiones para reducirlo. Mas alld de
la covuntura hay una mayor conclencia
acercade la necesidad de reallzar uncon-
sumo responsable de electricidad. Enla
actunlidad, Ia mavor proponcion de la
demanda se cotcentra en of interior y
esperamos amphiarks a todo el pals,

£ Durante el segundo semestre conti-
nuaremnos tabaando en nuevos desarmo-
lles dle dispasitivos para medir el consumo
de energia fotovoltaica (solar) v una ver-
sion trifdsica enfocada en la industria.
También estamos desarrollando wna pla-
taforma para resolver desallos de merca-
doss verticales como turismo y PyMEs,
entre olros, Buscardimos ganarres vado
tanto en s Arpenting como en li region.

WESTERN DIGITAL

Pablo De Simone
Tertitory Managar para
Argenting, Uruguayy
:i*j Faraguay
1 'ﬁ.‘l'.-’rstl,m Digital seguird enfocindose
en amphar su oferta de $SDs con pro-

(1) £ Qué proyecto corereto
ligne para el segundo
semestre?

@ (QUE estimaciones y
_pers.;aec'n'.raﬂ tlene para
168 préximos 12 meses?

ductos para ganiers, como el WD Black
SSEYNVMe, y buscard expandir su parti-
cipaaiin en el segmento de videovigilan-
cia conel portfolio WD Purple, que inclu-
yesoluciones para cada eslabdnen los
sistemas integrales de esa industria.
Sepuird fortaleciendo su presencia en
canales y con sus socios comerciales
mediante soporte y entrenamientos.

2 En los siguientes 12 meses seguiremos
posicionando la compariia como lider en
tecnologia de datos: Expandiremos nues-
tra presencia en laindustria del almace-
namiento mavil yen el segmento de la
videovigiancia, y continuaremuos conso-
lidandanos en el mercado de los S5Ds,

TELCOS

CENTURYLINK
Luis Piccolo
Sates Vice Prasdant -
SelitHernn Chisisr

o L @ Eneste segundo
semestre. afianzadoscomo CenturyLink,
continuaremos trabajando parastender las
necesidades de nuestovs clientes en sus
conexiones de datas, en la seguridad de sus
redes y conexion a las nubes. Esperamos
acompariar i nuestros clientes en el proce-
sodetransformacion digital, con solucie-
nes e colaboracion, conteeot centers, Soff-
witre Defired Netwonky servicios cloud,
@ Flmercado dela teenologia y las comut-
nicaciones es sumamente dindmico, porlo
que contimaremios realizando inversiones
rentables pars atender a las necesidades
del mercado corpatativo y proveer nuevis
saluciones. Seguiremos tralsjando en ¢l
crecimiento de nuestra infraestructura de
red y data centers, y potenciando nuestra
oferta de servicios gerenciaded. Plancamos
nueyes productos y servicios, come Soft-
ware Defined Network.
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CLARO ARGENTINA

Fernando del Rio
Direstor Comarial

© Claro continuard
con su plan de inversio-
nes por Uf:$ 400 millones anuales (desde
2015 hasta 2020) con ¢l vbjetivo de seguir
desarrollando sus redes 3G, 4G y el tendi-
dode fibra dptica. También trabajara en
segulr brindando servicios de valor agre-
gado diferenciales frentealn competen-
cia: Claro musica, Claro video, VoW,
Plan América conrowming incluido en el
continente mas Europa, éntre otros,

© Laempresa seenfocani en continuar
consolidando su posicion de liderazgo
atenta a las demandas de sus mis de 21
millones de clientes. Hoy, el contexto del
mercado esta definido por la calidad ded
servicioante un consurmidor que ha cam-
biado sus hibitos de consumy; demanda
miis capacidad de datosy mejor velocidad
de navegackin Por eso, ol compromiso e
cada vez mayor y el desalio os lograr que
fatecnologia pueda ser de ficil acceso,

IFX NETWORKS

Martin Chapoval
Gersnte Ganeral

@ Nos enfodamos
especilmente en servi-
ciosen linube y Softwere as a Service
{SaaS) o todosobre servicio (Xaas), ya
quie esta es la tendencia y creemos que s
vl futuro del mercado. Queremos llegar a
ks empresas que ain no cuentan con los
beneficios de clowed y virwalizacion, ajus-
tando nuestros servicios segun fa neces-
dad del cliente. Planeamos invertir; afian-
A nuestra presenciy, equipos Weonicos,
saporte y fuerza de ventas para llegar a
todas las empresas de la Argenting.

@ En 2018 invertimos LSS 10 miliones
on fortalecer nuestta Infraestructura,
incrementando el almacenamiento on
nuestra nube TFXCloud. Lanzaremos dos
nievos prodictos: Cloud VDI parala
implermentacion de escritonos virtuales y
Linifiee Contact Conter para el desplicgue
de centros de contacto multicanal
Continuando con nuestro proceso de
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expansion, reforzaremos nuestra opera-
cidn en Panamia, Costa Rica, Nicaragua'y
El Salvado, ademis de inaugurar nuevas
oficinas en Guitensala.

IPLAN

"] Damian Maldini

Gerante Genaral

€ La situacion coond-
Mica &g encuentra
mucho mais complefaa partir de las flue-
tusciones de la moneda y by sustancial baa
die actividad. Detodas formas, el atraso en
ln adopeion de técnologins de parte delas:
empresas, como el cambio en Jos hdbitos
de cunsuma en las personas, nos siguen
mostrando un escenario de alta actividad
para los proximes meses, en particular
para las empresas de Leenologia.

B Continuar con el despliegue de red de
fibra dptica en ls CABA en Recoleta,
Palermo, Belgrano y Barrio Norte para
poder brindar servicio de Internet de alta
velocidad con fibira dptica directa el hogar
del cliente a mids de 250,000 hogares.

KONECTA ARGENTINA

Ivan Morero
CED

@ En mayo inaugura-
NG NUESEro Centro
operativo en Buenos Alres con unainver-
stan de % 25 millones desde donde afian-
zaremos nuestro idermzgo. Esta consoli-
dacitn en Buenos Aires es un paso estra-
téglco en nuestro plan de expansion
comercial, ya que nos permmitivd Brindar i
nuestros cllentes un acompanamiento
mids cercano con altos estandares de cali-
dad. Ademis, contamos con otros nueve
sites en Cordoba, Resistencia y Mendoza,
desde los que continuaremos posicionian-
doa la empresa come lider del pais.

@ Proyectamos tin crecimiento del 20
por ciento pava 2018 Nuestra industria
protagoniza un momento de cambios de
la mane de los canales diglmlﬂs}f las
redes sociales: que han planteadoun
gran desaffo en gestion de contacto y
atencion al cliente. Los canales digitales v
las redles sociales representan 15 por

1.111.600,00 Peso Argentino & Victoria Pellegrinelli

ciento de la facturacion, pero estimamos
que llegari al 20 por ciento este 2.

ORANGE BUSINESS SERVICES
Wagner Bernardes

Direclar di Venlas para
Argenting y Chile

€ Lodigital esta acele-
rando ¢l ritmo del cambio. Por eso las
compafias necesitan contar con solucio-
nesque les permitan ganar velocidad, fle-
xibilidad y prepararse para el futura del
trabajo. Estaremos enfocados enacompa-
naralnsempresas en ln segunda fase de
su transformacion digital, que tiene que
ver con la gestion deJos datos de punta s
punta (recoleccion, traslado yalmacena-
miento) para agregar valor al negocio.

@ Habrd maltiples desaflos para las
companias en materfa de Tl que irin
desde como gestionar su informacion
hasta optimizar sus redes y potenciar la
colaboracion. Tenemos una mirada opti-
mista sobire [og praximos 12 meses y con:
tinuﬁmma& apoyando a nuestros clientes
en nuestro rol de pariner de confianza.

POINTER ARGENTINA

Pablo Porto
" VPy Gerente General

@ Tenemos vatios pro-
‘ yectos: saluciones pira
B industria de ln construceion v renting
devehiculos; entre otros. El factor
comin serd continuar entregando solu-
ciones que generen valor a nuestros
clientes y midmicen ¢l retorno de s
inversian al encamr proyectos pam la
miejor gestion de sus actives.
€ Esperamos terminar ol 8o con un
crecimiento de nuestra base instalada

Supertor al 20 por clento, un gran desafio,

Aungue notames algunas asimetrias en el
mercado, producto de [a situacion econd-
mica, percibimos crecimiento del nego-
cin en lamayoria de los segmentos. La
adopeion de tecnologia para la gestion de
activos esti creciendo en el mercado,
ayudando a nuestros clientis a redudir sus
costos operativos y mejorar su producti-
vidad y su perfil de competitividad opera-

0370872018
Tier:1 Circulacion: 12000 Audiencia 72000
Ref.: 135465860

tiva, Laclave para los prdximos meses
serdentender los KPLs de los clientes.

SILICA NETWORKS

Horacio Martinez
CED

& Vamos aimplemen-
tar un esquema de pro-
yectas Have en mano, con linanciamiento
incluido, para que nuestros parfiers,
principalmente PyMEs y coaperativas
del interion, puedan acelerar ¢ deploy-
ment e recdes de fibra optica al hogar
(FTTH). Asi podremaos capitalizar para
ellos la economia de escala para la com-
pra de equipamiento y acceder a esque-
mas de financiamiento competitivos gue
hacen viables los proyectos porgue se
pagan convel propio giro del negocio.

@ Dado que ¢l rubro de teenologia estd
atacloal tipo decamlno, las perspectivas
del contexto econdmico, donde pareciers
serqueseimpone un dolar alto, nos per-
miten prever un periodoen ol que nuestro
negocio mejorars sensiblemente sus mdr-
genesy nos hard mas competitivos. Habra
que ver gue el equipo ccendmice pueda
adecuar el resto de las variables én juego
para qui [a economia argentina encuentre

su equilibrio y salga fortalecida.

TELECOM ARGENTINA

Carlos Moltini
CED

B Estamaos Bavarecien-
= dola integracian, siner-
gia y complementariedad de las redes y
sisternas de la nueva Telecom, con un
planestratégico deinversiones; que en
2018 llegara alos USS 1300 millones,
destinados a materializar la plataforma
de servicios convergernites para respol ey
a la demanda de conectividad perma-
nente y movilidad de los dientes,

@ Acomparnando la union de Telecomy
Cablevision, nuestro objetivo es desarro-
Har las mejores ofertas en términos de
veloadad, calidad, mnovacion, propues-
ta de valor y confiabilidad tecnologica
para tades Jos servicios, Confiamos en
aumentar el nivel de demanda de los pro-
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ductos de nuestras marcas comerciales y
hiderar la eleccion de nuestros clientes.
Continuaremos desarrollando servicios
vinculados con 10T, la casa conectaday
las ciudades inteligentes, combinando las
redes de filira y cable coaxial para conec-
tar & los hogares, y haciendo erecer lared
4G (lleiga a 1225 localidades).

TELEFONICA MOVISTAR

Federico Rava
CEO

€ Continuaremos con
el desarrollo de nuesta
red movil 4G y de la red fija de fibra Gpti-
ca para levarles a nuestros cligntes mis
velocidad de conexitn y mejores expe-
rienciag en ol wso de nuestros servicios,
® Redoblaremos nuestra apuesta por
adelantarnos a las necesidades de nues-
tros clivntes para brindarles servicios
digitales acordes con unaindustria en
constante evolueion,

TESACOM

Viviana Fonseca
CED

@ Trabajaremos con
nuestro partner [ridium
para lanzar Indlum Certus, la primera
red de banda ancha satclital de Grbita
baja con cobertura global y del continen-
Le antirtico, en tiert, mar y aire, Se
implementara en una distribuidora de
electricidad un sistema de monitoreo de
baja tensidn que permitivd a las distribui-
doras mejorar la calidad de servicio.

@ Seguiremos apostanco alz automaliza-
cidn y monitoreo de activos con solucio-
nes de lol ayudanda a empresas yentes
riblices (mfraestructunm, eléctrico y distn-
bucion de agua potable) a mejorar fa efi-
ciencia de sus procesos para facilitar la
toma de decisiones con informaciin en
lirea. En el sectar petrolero el focoes
monitoreo de motores y grupos mdvilesa
trave's del usode una plataforma propia de
visualizacidn con transmision hibrida
(eelular y satelital), donde o mercado
podrd acelerar las iempos de respuesta y
lallegada de repuestos al sitio,

(1) ¢Que prayecio cancrelo
== tlene par al segundo

semestre?
('_g':, ¢Que estimaciones.y
perspectivas tiens para

log préimos 12 meses?

CONSULTORIA
ACCENTURE
Guillermo Bogado

C10 de Sudamérnca
HeEpana

il € Dumnteel 2 semes-
tre estaremas enlocados en |a implemen-
tacion de lainfraestructura tecnolgica de
nuestro nueve edificio de Parque Patricios.
Tendremos 16000 m' de oficinas constri-
das para nuestras necesidades, donde
montaremaos servicios de dltima genera-
€I0M en comunicaciones, computo, cola-
boracion, seguridad e imagen corporativa
€ Las perspectivas son positivas,
Durante los prdximos dias estamaos
cermando nuestros presupuestos de pro-
vectos, queacompanan ¢l crecimiento
local/global de Accenture.

ACCION POINT

Matias
Labombarda
Chrector Comercial

@ Laempresa esti Jle-
vando adelante tres cambios de core ban-
cario en baneos de Argentina. Dos sal-
drdn en produccion en el segundo
senestre. En paralelo estimamaos dar ini-
cioa Ires auevos provectos de cambio de
eore durante el segundo semestre. Nues-
Lras dreas operativas estin comprometi-
das con estos seis proyectos claves.

€ Transitamos un procesa de crecimien-

toy regionalizacion con foco en Colom:
bia, EELILLy Peril. La principal inversion
seri en RRHH. con un plan de capacita-
cién y profesionalizacion interna, suman-
do jovenes talentos. Esperamos terminar
el afio can Y0 por ciento de crecimiento,

ALARIS

ARIEL
ABRANCATO
Sales Businegss
Manager para
Argenting, Chile, Peng,
Paraguay y Bollvia

£} Lasexpectativas estin [rLestas en U
refuerzo de los entrenamientos técnico-
comercinles a nuestros socios de nego-
cios y contiriuar manteniendo un nguro-
o contacto directo con nuestros clientes
finales. En comunicacian, estamos
haciendo una fuerte campania en medios
especializados y redes sociales. Ademids,
estaremos presentes en los eventos mis
relevantes de tecnologia y ampliaremos
nuestro partfolio de equipos y softweare.
£ Los priximos 12 meses encontrardn
una Argentina con ganas de desarrollar
proyectos pospuestos, muchos vincula.
dos com el segmento gubernamental —
en linea con el plan pramovido porel
Ministerio de Modermizacion—relacio-
nado con procesos de despapelizacion en
la sdministracion ptblica, trimites a dis-
tancia y digitalizacion de documentos
fisicos. Nuestra compafiia, que ostenta
un 76 por ciento de market share en
seammers durante los altimos seis afos,
esti preparada pam acompanar los pro-
cesos de gestion de nuestros clientes,

BAUFEST

Angel Pérez Puletti
CEOQ

€ Durante el 2° semes-
tre nos enfocaremaos en
kit unpluu:mn de nuestra oferta de servi-
cios, Lanzaremos uni linea de consultord
denegocios par lacual incorporaremos
10 consultores senor. Continuaremos
acompanando a las empresas en lbadgui-
sicion de inteligencia pars andlisis predicti-
vosonn tecnicas de machine learmby.

6 Laexpectativa pars ¢l proximo anio es
muy positiva para los paises donde opera-
mos. Estinsamos un crecimiento del 12
por ciento y que en la Argenting se revita-
lioe o elimi de negocios y vuelvita un
camino de progreso,
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BGH TECH PARTER

Marcelo Girotti
Direcior Eieoutiva

& Tenemes una amplia
variedad de proyectos,
Seguiremos trabafando en dos platafor-
mias, una centrada en el monitoreo, la
automatizacidn y la orquestacitn, y otra
con foco en los canales de atencion con
usuarios. Tenemaos proyectos vinculados
consolucienes tecnologicas y de infracs-
tructura para miltiples industrias. Por
ejemple; gobietno, con [oT y comunica-
citnes, 0 el sector finandiens, oon conecti-
vidad, seguridad y datacenter. Llevaremos
adelante iniciativas de coud con verticales
cormo retall, salud y energia,

€ Somos optimistas parm los procimios
meses. Esperamos un crecimiento de dos
digitos, basado en la reactivaciion de secto-
res como gobiermo, banca, recursos naty-
rales y comercio, y proyectamos la genera-
citon de empleo de calidad a nivel local

Continuaremins haciendo importantes
inversiones en investigacion e innovacion,

DELOITTE

Alejandro Adem
Socio Lider del
Departamento de
Consultoria

&) Enel contextoactual muchos de nues-
tros clientes estratégicos buscan repost-
cionarse en ef nuevo tablero de negocios
que ¢ goblerno est proponiendo y ter-
minancdo de pintar Las companiias se
enfrentan a desafios de transformacidn
digital. ciencia de datos, reingenieria de
procesos, automatizacion robotica v cog-
nitiva, cambins estructurales, gestion y
acluisicion de talentos, fusiones y adeui-
siciones de companias, cibersegundad y
cloud. Estos desafTos requieren de un
socio estratégico y global par poder
acompariar el cambio ripidamente.

€ Enlos proximos 12 meses el marco de

negocios estard cada vez misclaro y las
empresas deberdn estar listas y prepara-
das para salira competir en forma local y
enel exterior con procesos homaologa:
dos, seguros, y flexibles con una oferta de

valor competitiva.
DATA IQ ARGENTINA
Eduardo

Heidenreich
Presidents

S MUSN () Seguiremos invir-
tiendo, buscando mejorar la oferta de soft-
wiare hacia nuestros clientes en manejo de
datos, Nuestra mision es ayudar a nues-
trasclientes a tomar mejores decisiones,
basindolas en hechos. En momentos de
turbulencia como ahora hay ganadores y
perdedores. Para estar en el primer equi-
po hay que tener la cabeza clara y buena
informacion antes de decidir Siempre
recuerdo una frase que vi en ¢l escritorio
de uno de mis clientes; "Cuando todos
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Horan, algunos venden panuelos”. Con
buienas herramientas podemos predecir
cudles son los panuelos que mejor se ven-
deran en cada sucursal

€ Enlo que va de 2018 estamos 45 por
clento arriba en feturacion en compara-
cidn con el mismo periodo de 2017, Espe-
ramos certar un buen ano y tenemos bui-
nas perspectivas para el que viene.

DRUIDICS

Javier Ferrero
[hractor

© Esamosimpulsando
el desarrollo de la regidn
cento ds:-j pais, con [oeo'en Chrdoba. EI
abjetivo es replicar o logrado en Rosario y
Buenos Alres, tomando como base las
experiencias en nuestias dreas de nego-
closy con nuestros socios TRV Fortinet,
Vimware, Veeam, Dell, Lenovo y Amazan.
© El mercada estd dando algin indicio
di estancamiento, por lo que debemos
estaratentos. 51 bien nuestra fuerza de
venta se muestra optimista¢l contexto
pafs es complejo. Nuestro objetivo es
mantener el crecimiento redefiniendo
estrategias en el negocio, Como PyME
argentina con 2 anes en el mercado
estamos acostumbrados a estos vaivenes.

EVERIS ARGENTINA

Pablo Pereira
CEO

© Tenemosun plan
bastante agresivo de cre-
cimientoque seestd cumphendo, Los
grancdes provictos gue teniamos en o por-
tafiolio a principios del ano fiscal se estin
dando todos v se encuentran en desarrollo
o por arrancar. Eso nos da una perspectiva
muty buena de finalizacion de esteanio v un
comienzio vigoraso para el sigulente,

@ Elproyecto para ¢l 2° semestre es con-
solidar todas las acciones que estamos
encarando para crecer en la Argentina.
Tenemos planes de modernizar v mejorar
la experiencia del empleado, ¢l delivery de
toydos los provectos y aprovechar el cono-
cimento l::mmlf:gicﬂd-u la COMPaIRis en

{ 1] LQuE proyecto concrelo
< liene para el segundo
semestra?
(27 ¢Quéestimaciones y

“i perspectivas tisne para
Ios proximos 12 meses?

talecientlo y desarrollande las oportuni-
dades en lasdistintas zonas peograficas.

EXPANDIT

Walter Mazzoni
Vicepresidents
Sales Divisian

@ Estaremos presen-
tando una nueva unidad de negocios en
resell y consulteriade ERP para SMB
(seeniall earved rinedisnm Dugsiness), Estarernios
trabajando, a partir de una alianza con
Oracle, en implementaciones fill de
eloid Omcle NetSuite.

6 Prevemos un crecimiento del 10 por
ciento en dolares, o que implica un fuer-
e incremento de fcturacion en pesos,
Hemos estado ereclendsp a ritmo acelera-
do (50 por ciento en dolares interanual
promedio en los tltimos 4.afes) y nos
enfocaremos ahora en acrecentar la soli-
de de los negiscios on marcha,

GA

Adridn Jerbic
Managing Director

de Arganting y Regidn
Sur y Ancling

£ Fortaleeer el posicionsmiento de
ntestra nueva plataforma de transforma-
clon continua de procesos v toma de
decisiones. En modalidad ‘asa Service'es
o resultado de mas de 25anos de expe-
rencia y de la convergencia de herm-
mientas automatizadas de proces mining,
analytics y algoritmos de Data Scierce.
Entiende o comportamientoreal de los
procesos, detectando ineliclenicias, y
trunsforma datos en informatidn, predi-
ciendn escenarios de negocio, Su fines
ayudar a los tomndores de decision a ele-

@ Alimentar con cada vez mids casos de
uso nuestra plataforma de transforma-
gicn, acompanar lacreciente demanda del
mietcado en automatizacion y robotiza:
citin, guiar a nuestros clientes para sacar el
miiximao provecho de las nubes publicas y
privacas, y apalancar los procesos de
transformacion, con renovados progra-
mas de change rianagenicnt.

GRANT THORNTON
ARGENTINA

Daniel Bertone
Soicio oe [T Advisony

i Continuaremios con
lamodernizacion y ade-
cuacitn del parque informatico parala
implementacion de la solucion de soporte
alirea deauditoria —desarrollada por
Grant Thomton International— que facili-
tard la aplicackin de la metodologia de tma-
bajo, incrementard la aceesibilidad y asegu-
mrala aphicacion de los lineamientos de
seguridad de la informacion, En servicios
de gestion de personas, continuaremos
comsolidando las implementaciones de
Pulso, Ja herramienta de gestion de clima,
€ Debido a las exigencias de seguridad
de la informacion, las compasias deman-
darin soporte para la revision y reinge-
nieria de sus protesos. En banca, la
ampliacian de la oferta de soluciones de
transacciones financieras en linea conlle-
va nuevas regulaciones del BERA, que
implicarin cambios en las dreas de ties-
gos v T Continuaremos posicionando-
nos como proveedores de solugiones tec-
nalogicas innovadoras y consultora en
capital humane con proyectas y apps.

GRUPO DATCO

Verdnica Martinez
Prasidente

€ Vamos a invertiren
el desarrollo de solucio-
nes bamd.ﬂsen 10T para grandes organi-
zaciones de diversas industrias v merca-
dos verticales, Ese es un segmento dande
Grupo Dateo tiene diferencial, a través de
urt Arosv fonw Unico por contar con com-
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extensa trayectoria como integradores de
lns plataformas y vesdors de teenologia
mas importantes a nivel global, como
SAR IBM, Oracle y Microsoft. Esanioy
permite trabajar en hermmientas innova-
dotas para mejorar la productividad v
bajar los costos, a través de soluciones de
1oT que se integran de forma nativa con
lus sistemas que utilizan nuestros clientes.
© Esperamos que sedisipe ol clima de
incertidumbre que sobrevuela la econo-
mia local y que fas variables de la econo-
milaseacomoden alrededor de un con-
texto en el que el dolar alto ayucle al paisa
ser mas competitivo y las empresas puie-
dan avanzar en INVETSIONEs y provectos,

IBM ARGENTINA

Roberto Alexander
Presidente v Garenta
Gienaral

© BN cumple s
aigs en Argenting y renuevi su compro-
miso con el erecimiento del pais y el des-
pliegue de sus profesionales al mas alto
nivel, con un constante apoyo a la educa-
clon y la lnnovacian en ciencia y tecnolo-
gia. Con nuestros clientes aceleraremos
la implementacion de elosd computing,
Mockelain, | A y seguridad para acompa-
fiarles en la ereacion de valor y méjores
experiencias para sus propios clientes,
IBM es un socio estratégico para ayudar
a liderar fa disrupcion en cada industiia,
@ Serd unano de interesantes desafios y
aportunidades con la transformacion
digital que estd experimentando Argenti-
na. Las empresas estan invirticndo en
soluciones innovadoras para ofrecer
mejures servicios y productos a sus clien-
tes, asi coimo una experiencia de compra
no solo personalizadasino personal,

INDRA ARGENTINA

Ricardo Viaggio
Presidente

@ Nosenfocamosen
transformar el concep-
to de consultoria tradicional, sienda
imposible una transformacion del nego-
cinsinincorparar la disrupeion tecnold-

gica. La oferta se articula en tormo a cua-
tro lineas de servicio; consultora de
negocio; consultorta y tecnologia digital,
praductes digitales propios y cibersegu-
vidad. El enfoque integral incluye no solo
fa puesta en prictica de iniclativas de
transformacion, sino también un profun-
do planteamiento del modelo de gestion.
@ Estamos dispuestosa acompatiara los
acelerndores del cambio de la mano de ln
conectividad, big data y la inteligencia
aphcadaal dato; Nos enfocaremos enuna
experiencia del usuario diférencial y con
mayores niveles de eficlencia y automati-
zacidn, gracias a los modelos predictivos
de gestion, No quedard un solo sector aje-
noa ladisrupcion de la transformacion
digital ¢ Indra ez el socio estratégico de
referencia para habilitar estos cambios.

MASTESIS
Daniel Chattas

Director

€ Vuelven a darse bue:

o8 nas condiciones para
inerementar nuestra expansian regional,
El tipe de cambio miks competitivo junte
€ON nuestra experiencia en brindar servi-
cios de asistencia y asesoria a paises his-
panohablantes favarece este objeriva
Realizaremas campaiias de comunica-
cion enfbcadas en este mercada,
@ Lasormnizaciones estin atentas a las
nuevas oportunidades que se ofrecen en
la nube. Gradualmente se van migrando
s solitiones a este medio, lo cual per-
mite g empresas como lanuestra laoper-
tunidad de orquestar ese proceso. La
regidin tiene mucho por delante en este
aspecto, lo cual es una oportunidad

MOLTENI
CONSULTING GROUP
Radl Molteni
CEQ
© Estamos trabagando
SO A enlaconsolidacion de

un medelo de negocio tnico e innovador
en consultoria para seguir acompanando
a nuestros clientes en sus caminos de
transformacion. [ asareanizaciones
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necesitan volverse mis dgiles, incorporar
nuevas tecnologias, innovar de manera
constante v un cambio cultural que
acompane y permita la sustentabilidad.
€ Buscamos consolicar un sistema tnico
e integrado de metodologing pars asesorar
alasorganizaciones, que permite una
vision holistica de sus necesidades y opor-
tnidades, en base a objetivas, Este modelo
vaaser un diferencial en el mercado por-
queabarca la integracion de conceptos y
disciplings de una manera dgll permitien-
do la implementacion exiteisa de los cam:
bios técnicos con la translormacion cultu-
ral que necesitan para sostenerlos.

NEORIS ARGENTINA

-

Sebastian
Ramacciotti
Country Manager

© Cadavez estamos
mas enfocados en llevar valor a nuestros
clientes que estan iniciando o viviendo su
proceso de transformacion digital
midiante soluciones innovadaoras que
son fruto de nuestro conocimiento de las
industrias donde trabajamos {Salud, Ser-
vieios Financieros, Agro, Manufactura,
Teleasy Retail) y del dominiode tenden-
cins tecnologicas camo Al ToT, block-
chai. Estarmos muy entusiasmados con
la mudanza de nuestra oficina al Distrito
Tecnoldgico de Buenos Adres.

€ Mis alld dela situacion actual del pais,
tenemos muy buenas perspectivasde
seguir creciendo, apalancados por iniciati-
i que estamos concretando con clientes
del mercadolocal e importantes oportuni-
dades para crecer en la exportacion de ser-
witing, Nuestra meta es sostener un creci-
miento cercanoal 20 por ciento, como
venimos lograndoen anos anteriores.

OLIVIA

Alberto Bethke
CEQ

@ Luego deun 2007 en
el que duplicamios la
I‘actumnnn y realizamos diversos pro-

yectosde transformacidn en empresas
de lasindustring de Saliel. Frermia v
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Retadd, estimamas un 2018 de crecimien-
to superion La mayor demanda estard en
proyectos estratégicos de cultura organi-
zacional e innovacion para enfrentar
contestos de mercado desafiantes,

© Ampliaremos y consolidarermos nues-
tracterta de servicios para acompariara
las organizacionesen sus procesos de
transformacion organizacional y conti-
MHIEReMOS con nuestras inversiones en
capacitacion y rechutamiento de talentos
de altosendority. Abtireros una nueva ofi-
cin en el exterion en Colombia, y lanzare-
mos al mercado dos lineas de serviclos de
consiltoria relacionados con “client cantri-
city”y "experienciadeempleado’

PARADIGMA SOCIEDAL DE
SOLUCIONES

Luis Bendersky
5 CEQ y Coluriclador
1
[ £} Seguirenios asistien-
{ do engrandes procesos
de transformacion organizacional en
emprisas industiiales y de servicios. Des-
arrollarermos proyectos de optimizacidn
de procesos apalancadeos con teeniloglas
de automatizaciin y robotizacion (RPA)
con productos de tecnologta lideres.
€ Mantendremos el liderazgo en seryi-
cios de profect managemenl en proyectos
de transformacion tecnoldgica y/o aplica-
tivaen Argentina y en el exterior, Conti-
nuarermos desarrollando los servicios de
compania digital, Bl y aalyticy, IT Squeve-
zing, BPM y seguridad informtica. Segui-
remos con proyectos de plaineamiento de
sisternas y de Stméggic Sourcingy el des-
arvollo de lss competencias de charge
miaragement en direcciones de IT.

PRACTIA

Carlos Farfan
Direcior General en
Argantina

€ Tenemos una visidn
optimista sobre el desarrollo de nuestro
negocio, Esperamos fimalizar el ano con
un balance positivo y aprovechar la
coyuntum para lograr una mayor sinerga
con el resto de nuestras oficinas en Lati-

noamérica, y llevar una propuesta dife-
renciada a nuestros clientes tantoen la
Argentina como enlaregion. Vemos una
gran oportunidad én iniciativas vincula-
das con la transformacion digital v
demanda de servicios especificos basa-
dos en digdata, analytics y RPA para
Banca, Energio, Retadl y Litiites.

£ Continuaremos coninversiones en
investigacion y desarrollo de nuevas tec-
nologias y lnexpansion de nuestras ppe-
raciones en el pais v América latina. En
materia de innovacidn, consolidarermos
nuestras soluciones por industria basa-
das en tecnologias tales como realidad
virtual, analyiics, machine learning

PWC ARGENTINA

Enzo Taibi
Socio v Lider de 1a
praciica [T Consulting

& Varios proyectos de
implementacion de paquetes ERP v solu-
ciones cloud para procesos de control de
sestion, administmcion v linanzas, servi-
cios de gestion del cambio, comercial y
logistica, control interno y seguridad.
‘También proyectos de implementacion
de soluciones de gestion de talento y
capital humano, Hay una mayor deman-
dade Tos servicios de ciberseguridac
{concientizacion y entrenamiento a
empleadosen temas de identificacion y
respuesta a incidentes) v robotizacion de
procesos (Robotie Process Automatiog).
@ Entendemos que el negocio crecerd
en relacion a las diversas soluciones
eloued, software e infraestructura s a ser-
vige” y digitalizacion. También en el cre-
cimiento de soluciones para negocios
basadas én drones. La innovacion (Social
Business, Mobility. Machine Learning
aplicadoa Big Data y Analityes, Block-
Clitin) réquiere un soporte importante
delas firmas de consultoria

SE&A

Marcelo Revich
Sogio

g @ Parael segundo

semestreal provecho es
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continuar dandole forma i nuestra plata-
tormn digital v seguir avanzando en la.
automatizacion de procesos en vistasa la
prowima fase, para seguir eficientizando
procesas y poder integrarka con otras pla-
taformis y ststemas en el futurs,

& Estimamos estar trabajando fuerte-
menteen la implementacion de fa plata-
forma, en la capacitacion del personal v
dee nuestros clientes. Esperamos poder
acelerar un poco los tempos, mas allide
la sitwacion general de la economia; con
¢ fin de seguir avanzando en ol camino
ce transformacion.

SEIDOR
Gabriel lglesias

Gereme Comerncial

€ Para el segundo
e sirnestid de 20018 pro-
yectamus continuar profundizando la
capacidad de acercarle al mercado herra-
mientasy soluciones para ayudariosen la
transtormacion digital. Estamios traba-
janco nuevis maneras de llegar al mevea-
do que seadapten al contexto econdmico
uctual de la Argentina,

€ Nuestras perspectivas incluyen ayudar
alos clientes de base instaladaa optimizar
¢l uso de'las herramientas cor Jas que
estdn trabajando en la actualidad. Duran-
te ol prowimo ano septiremos asesomndo
en ¢l camino de las mejores sctunlizacio-
nes hacia las nuevas versiones que sarjan.

SNOQP CONSULTING

Gustavo Guaragna
CEO

€ Lalnteligencia Arti-
ficial seguina siendo
uno de nuestros provectos clave. Mis
especificamente el uso de 1A para hacet
s eficientesios procesos de negocios,
en concreto, desde nuestros Agentes
Conversacionales, Asistentes Virtuales y
Aplicaciones Movilesinteligentes, que
permiten agilizary mejorar ln calidad de
proceses de negocios en ciclos cortos. En
términos mas generales, esperamos
seguir ayudando con la transformacidm
dizstal de las emoresas, focalizindonos
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en la experiencia de usuario

© Convertirmos en la mejor opcidn para
ayudar con la transformacidn digital de
lasempresas; acompafiando todovel pro-
ceso de cambio y poniendo ol loco en la
experiencia de ustario.

TELEXTORAGE

Marano Denaro
Presidenta

€ Estamos trabamnco
I VATIOS PIOVECtos con
diversas teenolagias apuntandoe a generar
aharro de costos y mayores ganancias
para el cliente, entre los cuales contamos
cin una compariia de seguros unificando
su eleita conter on un sistema hipercon-
verpente y con una de las tres compranins
rnds importantes de salud del pals centra-
lizando y mejorando el usointeligente de
sus ditos a través de herramientas brsi-
mess intellioence v bigrdata. Por tltimola
compaiifa de seguros nimero uno del
pais virtualiza sus enlaces logrando
conectividad entre todas sus sucursales.
@ Probablemente en los proximos
Peses [eNgamos que convivir con una
menoractividad economica en general,
conaltibajos y con atenciona los merca-
dos financieros especialmente. No obs-
tante, en nuestra companiia estamos con:
fiados en mantener los niveles de aativi-
dad en funcion de la fuerte actividad que
estamos desarrollando para tener una
s amplia cobertura del mercado.

TOTVS

Jorge Fernando
Baya

Direator Regianal
Genaral para Mercads
internacional

ED Haremos oo en gue nuestea basge ins-
talacla de clientes y prospectos pueds
apcedera TOTWVS Bigital Model, nuestra
propuesta de area digital de trabajo. Bus-
camos hacer realidad, ¢on una propuesta
conereta, ¢l concepto de transformacion
digital, con un entorno tinice que cuenta
con secial media corporativa, business
intelligence, modulo de gestion presu-

puestaria y un ERP completo.

€ Lin escenario en donele las empresas se
adecten ala situacidn covuntuml del pais,
enfocadas en la bisqueda de soluciones
para controlar su negocio en dstos
mamentos cambiantes. En este contexto,
por bajo costo deadhesidn y funcionalida-
des, lnopaian de soffware de gestion por
suscrpcion (Saas) serd muy efectiva para
la demandan de los clientes ¥ lo que plantea
¢l mercade, La Ananciaciin seguink sien-
do importante y en TOTVS tenemaos line-
a5 parnapoyaranuestros clientes.

XEROX ARGENTINA
Algjandro Jalife

Grante Genaral

) Buscamos continuar
: crecienclo en soluciones
de valor que permitan-optimuzar los pro-
cesos de gestion documental que sopor-
tan ¢l negoeio de cada industrio. Estare-
mos acompanando al mercado argentino,
¢l cuial presenta grandes oportunidades
para laincorporacidn de nuevas solucio-
nes quis mejoren [y productividad y per-
mitan una gestidn mas eficiente

€ Ennuestro pats, tanto emipresas priva:
das como el sector publico estan trans-
formando sus procesos, orientandolos a
interatciones digitales mas eficientes y
nutomatizadas que ayuden a incremen-
tar la productiviclad y también a crear
mejoresexperiencing en sus clentes.
Desde Xerox Argentina trabajaremos el
proximo afio en agregar valor al merca-
do mediante una estrategia diversificada
en los segmentos de gestion documen-
tal comunicaciones grificas v solucio-
nes de oficing para ayudar a las etnprisas
e sus procesos de digitalizacion sin
importar dande se encuentren en su
recarrido digital

(137 ¢Qué provecto concreto

== fiene para el segundo
semestie?’

(2)  ¢Quéestimacionesy

perspectivas tiane para
los prévimns 12 meses?
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OTROS
Plataformas de
ecommerce,

de pagos, logistica

CIUDAD EMPRESARIA

Daniel Parodi
CEQ

© Queremosser la pri-
e zona st city de
Cordoba con tecnologias para control
automatizado del corsumo energetica
hasta del movimiento de personas. [nsta-
laremos mis de 100 sensores para moni-
toreo en tempa real; luces led atodoel
prediocon sensores de movinento; alter-
nativas de genesacion de energia edlica y
solar con laidea devender el sobrante a la
red energéticn s traves del sistermp de
generacion distribuida; y sistemas de reco-
nocimiento ficial de losempleados:

@ Elocosistema de negocios gue ofrece
mos permile genemr sinergias y procesos
de integracion e interaccion entre todas
lasunidades de negocies, multinacionales,
PyMEsy emprendedores en ol predio.
Este proceso se intensifich generando el
desaffo de segulr apostando por lainno-
vacion en inthaestructurs y equipamiento
para consolidar las oportunidades que
agui e penelan. Estimanios que [as pro-
yecelomes continuardn esta linea y esta-
mos preparados pan acompanar y poten-
ciar a las empresas en su crecimienta,

PACKASAP
Juan Gruss
CEQ
© Expandir lared enla
4 CABAy el GGBA,

alcanzande Jos 50 puntos de servicio, v
cerrar los primeros acuerdos de frangui-
ci en el interior del pals, con fbeo en los
ciudades de Cordoba, Rosario y Mendo-
za, acompananda el crecimiento de
nuestros clientes actuales y laincorpora-
cion de nuevos clientes.

8 Provemos un crecimiento sostenido vy
significativo en lns operaciones y las ven-
tas, en un contexto complejo desde el pun-
to devistade [ evolucion de s costos.
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PARABOLT

Martin

Wagmaister

Co-Founder

| } 13 @ Redoblar b apucsta
por OCP (Qwmichanmel Custoiner Plat-
S, producto que estames desanllan-
do con Cisco, Pensado para retail, trabaja-
mos en versiones para malls, banking,
hospitales;escuelas. Es una potente plata-
forma donde cotwiergen tecnologias de
censado del mundo fisico con las del digi-
tal y, a traveés de una capa de analiticos
predictivos, dita scierce conalgoritmes
sofisticados e LA gue permite conocer
mejar ¢l comportamiento de las personas
y ofrecer experiencias personalizadas.

© Acelerar el desarrollo de los Digital
Venteres- OCP y una nuevaempresa
juntora un fondo de inversidn de EELUILL
para desarrollar un nranketplace digital
pars el mercudo de traeting de comntodi-
fies- y fa vo-creacion de plataformas de
innovacion juntoa grandes companias,
como hacemos con DHL USA, Fundar [a
Red de Innovacion Abierta junto a otras
organizaciones para acercar ¢l mundo
emprendecora las corporaciones. Y con-
tinuando nuestro compriniiso de ser
ura empresa prapose-driven biusingss
empezamos a transitar el camino para
certificar como Empresa B,

PAYU
Rafael Hospina

Gearmnte Regional para
Argentina, Chiie & Perl

@ Hay muchas oportu-
nh:{at!ﬁ paracrecera nivel local y Segult
impulsando el ecosistema fimtech, En fos
proximos meses, ademasde lasalinnezas
clave realizadas con partners, buscaremis
seguirincorporando y afianzando comer-
¢los locales, regionales y globales que ope-
ren en Argentina. A su vez, continuare-
mos ofreciendo lamayor cantidad de
medios de pago para los usuarios.

@ Nosencontramos enfocados en seguir
fortaleciendo v consolicando nuestro
posicionamiento en Argentina v la region,
LN RUESLIOS CONerCios ¥ Sartriers ¢n

(1) «Qué proyecio concreto
— llene para el segundo
semestre?
(2)  ¢Quéestimacionesy
¥ perspeciivas tiene para

los proximios 12 meses?

I industria fimtech, Nuestro negocio esta
creciendi 30 por clento cada ano anivel
global y nuestra intencion a rivel local
para el proximoano s duplicar nuestras
aperaciones, Bl objetivo esaumentar el
accesnde los consumidores al e-conmree
ofreciendo soluciones seguras y confiables
ysimplificar la experiencin, avanzando asi
hacia nuestra vision deun mundosin

franteras fnancienas,

SIEMENS
Pablo Der
Regional ITHead

© Finalizacion del pro-

vecto transformacion
digital. Iniciativa que contempla conti-
nuidad en implementacion de distintas
nuevas teenologias aplicadas en proce-
sus; Rabotie Process Antormation, donde
existen grances volliimenes de datos,
Movilidad enaplicaciones claves y fimali-
zar migracion a cloud de servicios 1T
@ Intensificaremos la transformacion
digital, gjecutando los proyectos en car-
tera de Inteligencia
Artificial/ChatBot/Smart Glasess y apli-

seacionesde lo T Continuaremos con el

programa de Cyber Security, que garanti-
7a lasepuridad de nuestios sistemasy
arfentado también a nuestios clientes, La
perspéctiva que vemos es la de confirmir
nuestros planes de inversiones en
infraestructura y aplicaciones, aseguran-
do contar oon el tltimo estado del arte en

teenologi.
TIENDA NUBE

~ Santiago Sosa
l CEC y Co-fundador

@ Nuestras perspecti-
Yasson Si:i‘.‘l‘ﬁ]}l'l:’: muy
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positivas, Venimaos de un crecimicnto
acelerado v con mucho camino todayia
por recorrer. Esteano ya pasamos laomar-
ca dle Jos 20,000 clientes y queremos
seguir romplendo recards internos en los
meses por venin Seguimos apostando
mucho a dispositives moviles, que va
tepresentan masde 70 por ciento.del tri-
fico wieh de nuestros clientes y mas del 50
por ciento de sus ventas.

@ Continuanda con li estrategia de dis-
positivos moviles, estamos apalancando
muicho las redes sociales especificas de
estos, como WhatsApp ¢ Instagram. Ya
lanzumos integraciones de pedidos con

WhatsApp e integraciones de venta por

Instagram y pritendernoslanzar en bre-
ve un teclado especial para usar én cual-
quiera de estas plataformas, que e per-
mitiaa los vendedores enviar sus produe-
tos por mensaje privade de forma simple
vsincronizada con sus tiendas.

VTEX

Marcos
Pueyrredon
Slobal VP Hispanic
Markets

© VTEX es reconocida por elevar los
estindares de la industria con desarrollos
de vanguardia como el SmartCheckout,
que permite completar transacciones
con soloun click sin necesidad de crear
wie contrasena. Nuestras soluciones
estan pensadas para llevar el econmmieree
al slguiente nivel, va gque creemos gue
atin tiene potencial de crecimientoen la
regon. El objetivo final es probar nuestra
capacidad de mejorar las ganancias con-
virtiendo el negoaio endine en un canal
nyas rentable para las empresas.

@ Continuaremos dingiendo nuestros
esfuerzos para aurmentar nuestra partici-
pacidn en los mercados internacionales,
siguiendo la estrateg|a de pensar globat-
miente sin dejar de laclo las particularida-
desde cada mercado. Estamos convenci-
desdequeel camino transitadoes el
correctt: en 18 anos pasamos de estar solo
en Brasil y proveer soluciones a 70 iendas
online arealizar actividades en mas de 25
paises y gestionar masde 2300 tiendas,
incluidas el 40 por ciento de fns marcas:
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